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Cadena de valor del aguacate en la subregion PDET Sur de Tolima

El aguacate es una linea productiva que contribuye a la reactivacion econdmica del territorio ejecutdndose en
el municipio de Planadas con 500 ha establecidas, la cadena integra 300 personas que se dedican a esta
actividad de las cuales 188 se encuentran asociadas a 3 asociaciones de productores donde el 54% estdn
conformados por mujeres; esta subregidon presenta una produccidén que se comercializa en fruta fresca de
manera local y regional por lo que el cultivo presenta un importante potencial para el ferritorio teniendo en
cuenta la disponibilidad de suelos para cultivos agricolas y agroforestales ademds de tener los rendimientos
locales que superan el promedio nacional y presentar un aumento del nivel de exportaciones en relacion a la
produccidn obtenida en otras zonas del pais.

La cadena presenta varios puntos criticos que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de competitividad y
sostenibilidad, es de resaltar principalmente que se evidencid la existencia de pocos instrumentos de
planificacion que contengan metas o acciones a realizar para el fortalecimiento de esta linea productiva
ademds, la vinculacién a programas de extension agropecuaria ha sido baja; por otro lado, la unidad productiva
promedio de la subregidn es inferior a la unidad minima rentable, igualmente presenta un bajo nivel de
productores vinculados a esta actividad y se tiene baja participacién a nivel nacional, estos productores no
cuentan con certificaciones que mejoren su nivel de competitividad y refleje un adecuado manejo técnico de
sus cultivo; adicional a eso, no se cuenta con infraestructuras de beneficio, fransformacién y comercializacion
qgue contribuyan al desarrollo de esta cadena.

Es de mencionar que la cadena en la subregién requiere fortalecimiento con el objetivo de avanzar en el
desarrollo de estrategias orientadas a mejorar la productividad; esto se realiza a través del apoyo a los procesos
de establecimiento y sostenimiento de cultivos con adecuado manejo técnico y disponibilidad de material
vegetal acorde a la zona; estas estrategias requieren que los cultivos se establezcan en suelos aptos para esta
actividad y vincular a productores a programas de extensidn agropecuaria en los diferentes eslabones de la
cadena; a su vez, se requiere avanzar en la dotacién de infraestructuras mixtas para el acopio, tfransformaciéon y
comercializacion para generar valor agregado a la produccidn; siendo importante ademds apoyar el desarrollo
de estrategias comerciales y la gestiéon y obtencién de certificaciones en Buenas Prdcticas Agricolas (BPA) y
Buenas Prdacticas de Manufactura (BPM); por Ultimo, es importante seguir promoviendo la asociatividad y la
participacion equitativa de hombres y mujeres en los procesos orientados a fortalecer la cadena del aguacate
en el territorio.
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ENTORNO

$2102 557 843 cop

Otorgados en créditos para la
cadena por Finagro en el 2020

Estd incluida en el 29% de
instrumentos de planificaciéon
de la subregion

Bl 100% de estos instrumentos tiene
presupuesto de apoyo para la cadena
de valor

El PDEA contempla esta linea
productiva de manera especifica.

3 Concentran 188
asociados, de los

cualesel 54,7%

son mujeres.

Organizaciones
de productores

El municipio recibid asistencia

[
IH./'j técnica (AT) entre los anos

222 2019 - 2020.

Los procesos de AT son financiados en
un 100% por las enfidades publicas.

La cadena tiene una
amenaza baja por cambio
climdtico.

En general, las vias de
comunicacién estdn en mal
estado.

Existen 5 centros potenciales

de comercializacion: Neiva,
Cali, Palmira, Buga y Tulud

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DEL AGUACATE - SUR DEL TOLIMA

PRODUCCION PRIMARIA

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

Linea priorizada en el 25%
municipio de Planadas ~ Cobertura

subregional
300

Productores

0,49% de los

» Representa el
hogares rurales

El cultivo ocupa el
1,3% del area con

vocacién agricolay 590 ha
agroforestal de la Area
subregion Sembradas
(38 747 ha)

La produccion de la &

subregion representa el
gionter 5 000 1/afio
0,8% dela P
., . Produccion
produccién nacional
Unidad productiva

promedio (1,67ha) inferior
a la unidad minima
rentable en la subregiéon

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

.'&'.
2%
Unidades de !En - .spbreglo.n nose
. identifican unidades
beneficio

de beneficio

comunitario o
comunitario

N

B 13% delas —
unidades 40 @
productivas Unidades
cuentan con || poscosecha en
beneficio nivel predios

predial

El 75% de las unidades de
beneficio/poscosecha prediales se
encuentran en regular estado.

E1 87% de los productores no
accede a unidades de

Plantas de
Transformacion

No se realiza tfransformacion
del producto en la subregion
PDET

No hay puntos de
compray venta enla
subregién que les
permita a los

]

roductores realizar Punios de
cporonek:g'gﬂ'e;c'eécn dce compray
felirfele] venta

forma asociativa

@

No se identifican
certificaciones ni

de forma
Sellos o individual ni
certificaciones asociativa

Comercializadores
Volumen comercializado

168 1/afio. oq ?.

Principales clientes:
PACIFIC, COMPANIA IIT""J
JAPONESA, COMPANIA
KOREANA.

(2 th) beneficio ni individuales ni
i - . colectivas El producto comercializado con los
IQ Rg\dlmlento Aok clientes: Fruto fresco
mER® 10 1/ha
No se identifican Desti d ializacié
En la subregion no se centros de acopio en estinos de comercializacion
cuenta con un sitio la supreglon que Bogotd D.C
certificado para la Centros de permitan comercializar Armero
produccién material acopio el prngcfo de forma Palmira
vegetal Viveros asociativa
. ¢ J \

Aspectos aresaltar

- Se requiere la renovacion de cultivos, aumento de dreas sembradas y mejorar la

de centros de acopio, y de comercializacion

infraestructura existente para los procesos de beneficio, infraestructura vial. La construccién

* Mejorar las capacidades para el aumento de las densidades de siembra, el cumplimiento de

BPA, BPM y obtener certificaciones que les permita acceder a mercados diferenciados.
* Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la
cadena, reconociendo sus necesidades y aportes especificos a lo productivo y comercial.

» Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales.

V - Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional como infernacional.
» Calidad del producto que permite sostener un mercado nacional




[COMPONENTE|

e

Ve

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEARCERS

Sur Del Tolima

Presencia operadores de compras pUblicas

- Aguacate
64,6
ENTORNO PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION
. o2 o . o : Capacidad para la
Servicios de soporte y aspectos 528 Relacion del territorio con la a7 Capacidad y cobertura de la 333 Capacidad para la 333 corﬁercializgcién 333
geogrdficos ! produccién ¢ poscosecha ¢ fransformacién ¢ - ¢
(infraestructura)
i* Infraestructura de acceso U.SO delsuelo con vocacion para la cadena por parte de la *Predios con unidades de poscosecha *Estado de las infraestructuras de transformacion COpOC.'d.Od fj,e las infraestructuras existentes para la
misma icomercializacion
*Servicios publicos Unidad minima rentable promedio de la subregién Cobertura del servicio de poscosecha I* Capacidad instalada para transformar Cobertura de las infraestructuras existentes para la
*Disponibilidad sistemas de informacion * Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada  [Estado de las unidades de poscosecha individuales iGrado de formalizacion (Registro INVIMA) icomercializacion
*Colocacion de créditos especificos para la linea I Cobertura de la linea en los municipios de la subregion * Cantidad de producto con poscosecha en el territorio Cgsr;%c:gslgcllccl%rgfrqestructuras existentes para la
Capacidad y eficiencia de la Destino de Ia
Capital social y econémico 59.3 produ?c!on, Fgcnologla y 50,0 Percepcion de necesidades 66,7 (Generacion de valor comercializacion 50,0
lespecmllzqmon
Educacién aplicada Participacion de la cadena en la produccién nacional *Percepcion de necesidades de mejora en el componente * Presencia de infraestructuras de transformacion activas en [FDestino de la comercializacion
indice de juventud Productividad o rendimiento el territorio
indice de vejez Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena Cantidad de la produccion que es transformada en el
*Porcentaje de productores asociados Adopcién de BPA, BPG y registro ICA ferritorio
Presencia de gremios
Presencia agroempresarial , , anales de
Presencia de organizaciones de segundo nivel Generacién de valor 33,3 Percepcién de necesidades = 66,7 A 66,7
PIB agropecuario ComerCIGhZCICIon
*Enfoque diferencial Empleos generados actualmente por la linea en la P, L. . . *Cantidad de aliados comerciales
P ercepcion de necesidades de mejora en el componente
subregion, con respecto al total de los hogares rurales
* Capacidad de generacion de empleo
Seguridad y confianza m ll:ercepcién de necesidades 66,7 Generacioén de valor 33,3
*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes ercepcién de necesidades de mejora en el componente Presencia de Certificaciones
Presencia de cultivos ilicitos
Entorno politico m Percepcion de necesidades = 66,7
fInclusion en los instrumentos de planificacién territorial *Percepcion de necesidades de mejora en el
Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial componente
Ambiental/cambio climatico 88,9
*Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climatico
Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
["Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
lcada vocacién de uso de suelo
Innovacion y tecnologia
Prestacion del servicio de asistencia técnica
Coberturay variacién en prestacion del servicio de Asistencia
Técnica
"Relacién con PDEA
Findice de innovacién del departamento
[Presencia y acceso a centros de investigacion
Mercado 72,2
*Distancia de la produccién al principal polo de consumo
Estado general de las vias I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Variaciéon de las exportaciones Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
Consumo aparente por lineas productivas BRaijo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos
;ﬁ@;;z?hdod delalinea para vincularse ala ley de compras * Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andlisis



Calificacion obtenida en variables Presencia de  Infraestructura de  Inclusion en los

transformadoras Certificaciones -agregan acceso instrumentos de
valor al producto finol’_ ............. ® e . planificacion
Estado de las Capacidad de la
infraestructuras <_eX|'s’ren.’rf—:‘s ‘ Cellfeaeionss ¢ coder_\o para mﬁngor el
para la comercializaciéon.- -.cambio climdtico
Altas
Coberturadelas .- . Prestacién del servicio

infraestructuras existentes ¢
para la comercializacion.”

¥-. de asistencia técnica

. Capacidad de las . . Distancia de la
infraestructuras existentes & . produccién al principal
para la comercializacion : 0. “polo de consumo

Cantidad de la producciéon
que es fransformada en el #®
territorio .

"-_ Participacion de la
*poblaciéon rural en la
Calificaciones ‘cadena analizada

Bajas

Presencia de infraestructuras -
de transformacién activas en ®
el territorio

#: Cobertura de la linea
: en los municipios de |a

. subregion
COD%(;?OGSA?Q%L?:; ‘ Rendimiento promedio de los
- cultivos

Cantidad de producto #.

'?"Tecnologio apropiada al
beneficiado en el territorio -

territorio y a la cadena

Cobertura del servicio dé."ﬁ.,. ‘_-"‘A‘dopci()n de BPA, BPG

beneficio poscosecha Tl & ... . & y registro ICA
CCIpOCidOd de Empleos genercdos ?onveEr’:lchE,e\‘%por componentes
generacién de Gcfuolm_enfe por lalinea enla e PRODUCCION PRIMARIA
empleo  subregion, con respecto al . BENEFICIO/POSCOSECHA
total de los hogares rurales : TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos
a fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia /
Actividades que se requiere

Aliados claves

Municipios**

Meta Total
(2020-2030)

Requerimiento de
Inversién (2020-2030)

implementar*

Establecimiento de nuevas dreas

(Millones)

Planadas 1 500 $ 22 500
de aguacate
Apoyo para el sostenimiento y
fertilizacion de cultivos Planadas 2 000 $ 10000
c establecidos de aguacate
Capacidad vy eficiencia de 0 Gobernacion del Tolima
la produccién, tecnologia y h B ICA, AGROSAVIA, Alcaldia
especializacion - 3 APOYo para la renovacion y de Planadas, asociaciones,
Generacién de valor o rehabilitacion de cultivos de Finagro, Gobernacién, ICA. Planadas 200 $ 2000
o- aguacate
Establecimiento de vivero que
cumpla las normas fitosanitarias y
de calidad para la produccién de Planadas 1 $ 150
material vegetal para la linea de
aguacate
CORPOAMAZONIA, CAM,
o Vinculacién de productores a SENA, Gobernacion del
Innovacién y tecnologia S programas de extensidon Tolima, Alcaldia de Planadas 250 $187.5
b agropecuaria Planadas, SINCHI,
universidades, ICA
c
0
g Gobernacién del Tolima,
Capacidad para la N ., . ICA, AGROSAVIA, Alcaldia
S o Construccion de infraestructuras L
comercidlizaciéon - . de Planadas, asociaciones, Planadas 1 $ 200
. ) de acopio .
(infraestructura) o Finagro
g
)

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.
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Titulo: Areas actuales Aguacate, siembras proyectadas y alertas
ambientales

Areas actuales sembradas

Municipios Area sembrada (Ha

PLANADAS 500

1950000

ALERTA AMBIENTAL

[ ALTA o
MEDIA |
Proyeccién de nuevas dreas W BAJA

@ SIN ALERTA

Renovacion / Sostenimiento y
habilitacion (Ha) fertilizacion (Ha)

PLANADAS 1 500 200 2 000 3700

Municipios Nuevas dreas (Ha) Re

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y
las restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se
recomienda considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso del suelo y con alta
vulnerabilidad ambiental.

% Proyeccion de nuevas areas
para el cultivo de aguacate

‘ - Idenificacion de veredas con
g cultivos de aguacate

5/ Kilometros - jv;
" ﬁ Municipios 0510 20 30

J
M 11 4 217 wsgg,zi

T
4700000 ﬂsnoun 4800000




Cadena de valor de la apicultura en la subregion PDET Sur de Tolima

La apicultura es una de las lineas claves del territorio que contribuye a mejorar los ingresos de varias familias y al
mismo fiempo al mantenimiento de la biodiversidad y los ecosistemas del territorio debido a que tienen un rol
clave en los procesos de polinizacidén de algunas actividades agricolas que se desarrollan en la subregidén. Esta
linea se encuentra establecida en todos los municipios de la subregién y, segun lo identificado por el PME, genera
ingresos a 260 familias aproximadamente, de las cuales un 46% se encuentran vinculadas a 5 organizaciones
conformadas en el territorio; ademds presenta mdltiples aportes en la conservaciéon de los ecosistemas, la
polinizacién y la mitigacién del cambio climdatico; esta linea tiene un gran potencial en la vinculacion a programas
de compras publicas y presentan rendimientos de produccidon de miel que superan los promedios del nivel
nacional.

Esta linea presenta falencias en todos los componentes de su cadena relacionado principalmente con el escaso
apoyo que ha recibido para promover su desarrollo reflejado en la inexistencia de metas o presupuestos
asignados especificamente en los planes de desarrollo de los entes territoriales incluyendo el PDEA del
departamento, esto intensifica la problemdtica en torno a los rezagos de esta linea si se tiene en cuenta que
tampoco se identifican procesos de extensidbn agropecuaria, ni certificaciones o registros formales que les permita
a los productores volverse mdas competitivos, o infraestructuras y procesos de transformacion; de igual manera, en
el componente comercial se evidencia que la venta de productos se realiza principalmente a fravés de
compradores al detal a nivel local o intermediarios y que no existen infraestructuras que contribuyan a desarrollar
este componente.

En cuanto al fortalecimiento de la cadena, la subregidn requiere avanzar en el desarrollo de estrategias
orientadas a mejorar la participacion de la produccion a nivel nacional, asi como en la construccion y dotacion
de plantas de beneficio con infraestructuras mixtas de acopio, transformaciéon y comercializacion para generar
valor agregado a la produccién. Por esta razdn se hace necesario vincular al 100% de los productores a
programas de extensidon agropecuaria en los diferentes eslabones de la cadena y que se desarrollen de manera
conjunta estrategias comerciales como las ruedas de negocio, certificaciones en Buenas Practicas Apicolas (BPA)
y Buenas Prdcticas de Manufacturan (BPM) que garanticen la éptima comercializacién de los productos y
subproductos derivados de esta actividad.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor de la apicultura




ENTORNO ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DE APICULTURA - SUR DEL TOLIMA

PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION
( p . . N\ ( \ N N
No se otorgaron créditos para Linea dinamizadoraen  100%
la cadena por Finagro en el los 4 municipios que  Cobertura s
2020. conforman la subregién. Subregional 6 218 Vincula a 50 % En el marco del PME,
Plantas de productores T no sfe |d§nt|flc?ron
. No esta incluida en los 260 »Represemq el 0,4% beneficio compray puntos de venta o
instrumentos de planificacion Productores Il de los hogares rurales e compra
del territorio.

La oferta del suelo
para el desarrollo de

El PDEA no contempla esta linea la actividad apicola .
productiva de manera especifica. esta siendo 2 740 unidades ) 1
subutilizada Colmenas B 100% de las unidades de o
Concentran 120 beneficio/poscosecha prediales Comercializadores
5 osc())ccl?gdo? de los La subregién tiene una requieren intervencion dado que se Volumen comercializado:
de productores cuales e /0 /0 alta para produccion apicola. .
P son mujeres. Plantas de abejas 20 kg de Polen I:ETELJ
Representa el 2,82% LCL S S QIC Principales clientes:
La subregién no recibid de la produccion 108 1/afio No se realizan procesos de Personas naturales
.u:l asistencia técnica (AT) de nacional [f Produccién miel transformacién del producto en
. la subregiéon
R4 monemomal Nosesente. | ygedroguctvamomedo poroimoscmente 1 81% de ;
acompafamiento en torno a la (10,5 colmenas) inferior a la SHos e Sieb e ciss e — Product iali
actividad. unidad minima rentable en la unidades de beneficio ni roductos que comercializan

individuales ni colectivas " los clientes: miel, polen
subregion (20 colmenas)

La cadena tiene una

amenaza alta por cambio Rendimiento promedio

climdtico. .
39,5 Kg miel/colmena Destinos de comercializacién
En general, las vias de £l 100% de Ia produccién es |
comunicacion estdn en mal permanente . )
estado. ' No se identifican Comercio local } _
- centros de acopio en A
- Centros de la subregiéon
Otros 0,8 1 polen/aiio . ]
acopio yi
L Productos | J L J J /

Aspectos a resaltar

+ Se debe Promover el consumo a nivel regional y nacional de los productos apicolas * Colombia es uno de los paises mas ricos en flora, permitiendo que este sea un sector competitivo y
@M . Se debe construir infraestructura para la transformacién primaria y la comercializacién potencial para abastecer mercados nacionales e internacionales.
- Se debe crear programas para promover el consumo de productos no adulterados e V " Zonas geograficas de variedad climdtica con diversidad en multiflora para la produccion y
implementar Buenas Prdcticas Apicolas en los sistemas de produccién que conlleven a la comercializacion de la miel de abeja es bueno
obtencion sellos verdes



COMPONENTE

e

P

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEAR:ZR

Sur Del Tolima
- Apicultura

ENTORNO

52,5
POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

PRODUCCION PRIMARIA

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

Servicios de soporte y aspectos
geogrdficos

52,8

Infraestructura de acceso

*Servicios pUblicos
*Disponibilidad sistemas de informacién

*Colocacién de créditos especificos para la linea

59,3

Capital social y econémico

Educacién aplicada

findice de juventud

Iindice de vejez

*Porcentaje de productores asociados
[‘Presencia de gremios

Presencia agroempresarial

‘Presencia de organizaciones de segundo nivel
PIB agropecuario

Enfoque diferencial

Seguridad y confianza

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes
Presencia de cultivos ilicitos

Entorno politico
Inclusiéon en los instrumentos de planificacion territorial
Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial

Ambiental/cambio climatico 77,8

Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
Disponibilidad de tfierra dentro de la frontera agricola por
ada vocacién de uso de suelo

Innovacién y tecnologia

Prestacién del servicio de asistencia técnica
Coberturay variacion en prestacion del servicio de
Asistencia Técnica
["Relacién con PDEA
Iindice de innovacién del departamento
Presencia y acceso a cenfros de investigacion

Mercado 61,1

* Distancia de la produccién al principal polo de consumo
Estado general de las vias

Variaciéon de las exportaciones

Consumo aparente por lineas productivas

Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de
lcompras publicas

Presencia operadores de compras publicas

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climatico

Relacidn del territorio con la
produccién

Capacidad y cobertura del
beneficio

50,0

"Uso del suelo con vocacién para la cadena por parte de la
isma
Unidad minima rentable promedio de la subregion
Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada

50,0

“Predios con unidades de beneficio
* Cobertura del servicio de beneficio poscosecha
Estado de las unidades de beneficio individuales

[ Cobertura de la linea en los municipios de la subregion *Cantidad de producto beneficiado en el territorio

Capacidad y eficiencia de la
produccidn, tecnologia y 58,3
lespecializacion

Participacion de la cadena en la produccién nacional

I Productividad o rendimiento
" Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena

I Adopcion de BPA, BPG y registro ICA

* Empleos generados actualmente por la linea en la
subregion, con respecto al total de los hogares rurales
I Capacidad de generacion de empleo
|.Percepci6n de necesidades 66,7

Percepciéon de necesidades de mejora en el componente

Percepcion de necesidades

Percepcion de necesidades de mejora en el componente

Generacion de valor

Capacidad para la
transformacion

33,3

Estado de las infraestructuras de transformacion

Capacidad instalada para transformar
Grado de formalizacion (Registro INVIMA)

Generacion de valor

["Presencia de infraestructuras de transformacién activas en
el territorio

Cantidad de la produccién que es fransformada en el
ferritorio

Percepcion de necesidades

66,7

*Percepcion de necesidades de mejora en el componente

Capacidad para la
comercializacion 33,3
(infraestructura)

Capacidad de las infraestructuras existentes para la
icomercializacién

Cobertura de las infraestructuras existentes para la
icomercializaciéon

Estado de las infraestructuras existentes para la
icomercializacion

Destino de la
comercializacién

50,0

Destino de la comercializacion

Canales de
comercializacién

ICantidad de aliados comerciales

33,3

Generacion de valor
Presencia de Certificaciones

33,3

Percepcién de necesidades [ 1[0 1]

Percepcién de necesidades de mejora en el componente

I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
BBaio nivel de desarrolio: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andlisis



Calificacion obtenida en variables
transformadoras

Estado de las

infraestructuras existentes .-+

para la comercializacion

Cobertura de las
infraestructuras existentes -
para la comercializacién:

Capacidad de las -
infraestructuras existentes.”
para la comercializacion

Cantidad de la produccién::
que es fransformada en el: ¢
territorio;

Presencia de:
infraestructuras de "¢
tfransformacion activas en
el territorio

Capacidad ins’rolodd'@
para transformar -,

Cantidad de products®
beneficiado en el territorio

Presencia de
Certificaciones -agregan . iy
valor al producto finql‘.---"""""é .............. p.lomﬂcomon

Calificaciones
Medias

Cobertura del servicio deo

beneficio poscosecha

Infraestructura de
acceso

Calificaciones

Calificaciones

Inclusidn en los
instrumentos de

Capacidad de la
cadena para mitigar el
-cambio climdtico

Altas

. Prestacion del servicio
4. de asistencia técnica

~. Distancia de Ia
4 produccion al principal
‘polo de consumo

: Participacién de la
¢ poblacion rural en la
:cadena analizada

Bajas

. Cobertura de la linea
I~ en los municipios de la
" subregion

WRendimiento promedio de los
culfivos

.,“Tecnologio apropiada al
territorio y a la cadena

__‘.-“'Adopcién de BPA, BPG
' y registro ICA

. L ]
Capacidad de

Convenciones por componentes

generaciéon de

empleo

Empleos generados
actualmente porlalinea enla
subregién, con respecto al
total de los hogares rurales

¢ ENTORNO

PRODUCCION PRIMARIA
BENEFICIO/POSCOSECHA
TRANSFORMACION
COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia /

Requerimiento de

o o . . S Meta Total Inversion
*¥
Puntos criticos a fortalecer Componente Act|V|d?r:efe<:|rt:eensizr|;eqU|ere Aliados claves Municipios (2020-2030) (2020-2030)
P (Millones)
Capacidad y eficiencia de la Tecnificacién de los Apiarios
, ., 40 $ 120
territorio con la producciéon i4 Establecimiento de nuevas Colmenas [Pe Negocios Verdes, Chaparral,
Produccion Cortolima, Gobernaciéon Del | Rioblancoy 1040 $ 208
Tolima, Universidad Nacional, | Planadas
Universidad del Tolima
Generacién de valor Formalizacién actividad apicola 40 $ 40
Fortalecimiento de emprendimientos ) B
en agroindustria de transformacién  Alcaldias, Cooperacion 3 $120
apicola Internacional, MADR, Oficina
De Negocios Verdes,
Cortolima, Gobernacién Del
Realizar plan de negocios, estudio de [olima, Universidad Nacional,
Capacidad para la mercado y eventos comerciales con  Universidad del Tolima C?foco, | 3 $ 60
transformacién - Generacién de Transformacién participacion de productores apicolas Rio;gﬁgg;/
valor — -
Suministro de infraestructura de Planadas
acopio, y red de frio de miel y sus . .
derivados mediante procesos Alcold|o§, Cooperoaon‘ . ] $100
o Internacional, MADR, Oficina
asociafivos e Negocios Verdes
Suministro de infraestructura de punto Gober?wccién del Tolimo
de venta de miel y sus derivados 1 $ 40
mediante procesos asociativos

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia / Actividades que se

Puntos criticos a fortalecer = Componente

requiere implementar*

Aliados claves

Requerimiento de

Capacidades administrativas

Alcaldias Municipales, Cooperacion
nternacional, MADR, Oficina De

Formacion técnica/tecnoldgica de capital

Capital social y humano

econdmico - Innovaciéony Entorno

Negocios Verdes, Cortolima,
Gobernacién Del Tolima, Universidad
Nacional, Universidad del Tolima

tecnologia

1. Fortalecimiento del relacionamiento con el
programa Pro cultivo de ANDI
2. Conformacién del Comité Regional Apicola

CA Tolima

Alcaldias Municipales
Gobernacién

CORTOLIMA
PROCULTIVO-ANDI

Radio Nacional de Colombia
MADR-CPAA

Municioios** Meta Total Inversion
P (2020-2030) (2020-2030)
(Millones)
3 $ 300
Ataco, 245 $183
Chaparral,
Rioblanco y
Planadas
3 $30

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.




Cartografia de apoyo

Titulo: Colmenas actuales apicultura

Areas actuales

MUNICIPIO NUMERO ACTUAL DE COLMENAS (UNIDADES)

ATACO 500
CHAPARRAL 1 800
PLANADAS 40
RIOBLANCO 400
Total general 2740

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas
ambientales y las restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio,
por lo cual, se recomienda considerar Ias zonas que presenten conflictos en torno al uso
del suelo y con alta vulnerabilidad ambiental.
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Actividad de artesanias en la subregion PDET Sur de Tolima

Las elaboracion y comercializacion de artesanias es una linea productiva que puede aportar a promover la
reactivacion econdmica del territorio ya que es una actividad relacionada con la riqueza cultural y étnica que
existe en la zona, especificamente en los municipios de Ataco y Planadas en donde los conocimientos se han
transmitido de generacion en generacion. En el territorio se han identificado 11 organizaciones de artesanos que se
dedican a esta actividad y es desarrollada tanto por comunidades indigenas como por comunidades campesinas
con oficios relacionados a la bisuteria, joyeria, tejidos y tejeduria, que permiten la elaboracién de productos tales
como cadenas, ruanas, manteles y mochilas, y cuyo centro de produccidn se desarrolla principalmente en la zona
urbana de Ataco y en Resguardo Indigena Paez de Gaitania ubicado en el municipio de Planadas.

Las familias vinculadas a esta actividad en la subregion han contando con el apoyo de Artesanias de Colombia
para la comercializacién de sus productos y los entes territoriales han incluido esta linea dentro de sus instrumentos
de planificacién asigndndole metas y presupuestos de manera especifica; aun asi, la linea tiene varios puntos
criticos que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad, de esta manera se
encontrd la carencia en asignacion de créditos Finagro para el fortalecimiento de la cadena, asi como la falta de
identificaciéon en el nUmero de productores dedicados a la actividad, una baja oferta de educacion aplicada
para el fortalecimiento técnico de la cadena que se relaciona con los bajos niveles de innovacién en la misma; a
su vez, esta cadena presenta una amenaza alta por cambio climdtico lo cual requiere mejorar la dotacién a la
infraestructura disponible para la elaboracidén de los productos, ademds, no cuenta con aliados comerciales
formales suficientes que garanticen la compra de la produccién.

En cuanto al fortalecimiento de la linea en la subregidn se requiere avanzar en el desarrollo de estrategias
orientadas a mejorar la productividad, siendo necesario vincular a las organizaciones de artesanos a programas de
capacitaciones en los diferentes eslabones; de igual manera, se requiere avanzar en la construccién y dotacién de
infraestructuras para el acopio de materias primas, tfransformacion y comercializacion asi como el desarrollo de
estrategias comerciales para garantizar la venta de las artesanias; por ultimo, es importante aumentar el diseno de
nuevas lineas de artesanias y mejorar la vinculacidn de mujeres a las organizaciones de productores que permita
promover la participacion equitativa y la igualdad de género.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Actividad de artesanias



ENTORNO

o~ No se oiorgaron.crédifos para
|| la cadena por Finagro en el

I

Esta incluida en el 67 % de los
instrumentos de planificacion del
territorio.

75% de estos instrumentos cuenta
con presupuesto de apoyo para la
cadena.

11 222
Organizaciones
de productores

Bl 100% de los municipios
recibié acompanamiento
técnico (AT) entre los afos
2019 - 2020.

Los procesos de AT son financiados en

un 100% por entidades del orden
nacional: SENA y Artesanias de
Colombia

-

La cadenatieneuna 7z
amenaza alta por cambio

climdtico.

En general, las vias de
comunicacion estdn en mal
estado.

1
I
I
I
1
1
1
I
I
I
1
1
1
I
I
I
1
1
1
I
I
I
1
1
1
I
I
I
1
1
1
I
I
I
1
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ANATOMIA DE LA ACTIVIDAD DE ARTESANIAS - SUR DEL TOLIMA

ACTIVIDAD ARTESANAL ACTIVOS PRODUCTIVOS PRODUCTOS COMERCIALIZACION
f N N )
2 municipios de la 50% ., & 7l Ww Y
S La subregion oz -
subregién tienen  Cobertura A ¢ La subregidn emplea 2
vocacion artesanal.  subregional bisuteria. i = : solamente el voz a voz .
__ suteriq, joyeria, w et & . Medios de
tejidos y tejeduria. para  promocionar  sus !
"«?\___aa No se fue posible 2 productos artesanales. FLCIndeXElT
£ cuantificar a las Oficios

A5,

personas vinculadas a
Artesanos

las organizaciones de
artesanos.

La actividad artesanal es la principal
fuente de ingresos para los productores
del municipio de Planadas.

La subregién no cuenta
con registros de productos
artesanales elaborados. Se

requiere profundizar en el

diagndstico

Existe una oferta tecnoldgica
BAJA para el proceso
productivo de la cadena.

Solo 1 de los municipios cuenta
con herramientas bdsicas y
ninguno con la maquinaria
bdsica para desarrollar la

@ /J

Las principales fuentes
de financiacién son a
fravés de: recursos
propios y apoyo de
entidades.

Fuentes de
financiacién

B 100% de los

municipios producen

materia prima para la
produccion artesanal
de forma local.

Procedencia
materia prima

Los actores del municipio de
Ataco manifiestan que las
herramientas para produccion
artesanal se encuentran en
regular estado.

e

artesanales

Principales productos
fabricados en la
subregién: cadenas,
ruanas, manteles y
mochilas

La actividad es
desarrollada por las
comunidades indigenas y
campesinas que existen en
el territorio.

B 100% de los
artesanos desarrolla
sus actividades en
talleres.

B 100% de los lugares
de trabajo requieren
mejoras locativas.

Lugar de
trabajo

B 50% de los municipios muestran la
cultura de la regién en los productos
artesanales y estan asociados con etnias
como valor agregado.

Canales de

Comercializacion

Los municipios de la
subregién emplean los
siguientes canales de
comercializacion:

puntos

de venta

propios, almacenes y

locales.

Comercializadores

La subregion
comercializa sus

artesanias

con

Artesanias de
Colombia.

b

Bl 100% de los municipios
manifestaron que son los mismos
artesanos quienes venden sus

productos.

Aspectos que requieren intervencion

* Se debe mejorar la infraestructura de los talleres, dotar a los productores con herramientas y maquinaria

adecuadas para desarrollar la actividad
« Capacitar a los productores en los disefos de sus productos como también realizar mds promocién nacional e
internacional de las artesanias elaboradas en la subregién, buscar aliados comerciales

* Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena.

Aspectos aresaltar

v

en mercados diferenciados.

« Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional, en especial




COMPONENTE

7

7

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 58,1

Sur De Tolima
- Artesanias

55,4

ENTORNO

LA ACTIVIDAD ARTESANAL

74,6
ACTIVOS PRODUCTIVOS

55,0
EL PRODUCTO

56,7 ,
COMERCIALIZACION

Servicios de soporte y
aspectos geogrdficos

Infraestructura de acceso

*Servicios publicos
Disponibilidad sistemas de informacién

Colocacién de créditos especificos para la linea

Capital social y econémico

48,1

*"Educacion aplicada

Findice de juventud
indice de vejez

*Porcentaje de productores asociados
Presencia de gremios

Presencia agroempresarial

[‘Presencia de organizaciones de segundo nivel

Aporte de la artesania al PIB departamental
I"Enfoque diferencial

Seguridad y confianza 77,4

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes
Presencia de cultivos ilicitos
50,0

Entorno politico

* Inclusion en los instrumentos de planificacién territorial
*Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial

Ambiental/cambio climatico = 66,7
* Capacidad de la cadena para mitigar el cambio
climdtico

Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
lcada vocacién de uso de suelo
Innovacién y tecnologia 66,7
Prestacién del servicio de asistencia técnica

Calificacion del acompainamiento capacitacion o
asistencia técnica

*Existe apoyo a la actividad por parte de entfidades
pUblicas
Findice de innovacién del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 50,0

* Distancia de la produccion al principal polo de consumo
Estado general de las vias

Variacién de las exportaciones

Crecimiento en ventas de expo artesanias en los Ultimos
anos
[Presencia de Artesanias de Colombia en la subregiones

[‘Presencia de muestras y ferias artesanales en el territorio

Relacidn del territorio con la
produccién

Vocacién del territorio para la actividad

66,7

La actividad artesanal es la fuente principal de ingresos
Participaciéon de la poblacion rural en la cadena

lanalizada

* Cobertura de la linea en los municipios de la subregién

Capacidad y eficiencia del
ervicio, tecnologia y 50,0

lsespecializqcién

Total produccién en relacion con el promedio PDET

Rentabilidad
* Tecnologia apropiada para el territorio y la cadena

* Tenencia de permisos o licencia

Generacion de valor
* Empleos generados actualmente por la linea en la
subregion, con respecto al total de los hogares rurales

Capacidad de generacién de empleo
LPresencia de dificultades

Grado de dificultad para el desarrollo de la actividad

Medios y servicios de apoyo al 0
iservicio en el territorio 75,
Municipios cuentan con insumos para materia prima
Tenencia de herramientas bdsicas en buen estado
*Tenencia de maquinaria bdsicas en buen estado

“ Proveniencia de la materia prima

Presencia de dificultades

66,7

*Dificultad para el desarrollo de la actividad

Capacidad para la realizacion
de los productos artesanales
Oficios artesanales

Capacidad de venta mensual

Reconocimiento de las materias prima en funcién de un

alor cultural -Ministerio-

Generacion de valor

" Lugar donde desarrollo del frabajo
[ Valor agregado

Presencia de dificultades

Dificultad para el desarrollo de la actividad

66,7

66,7

33,3

Acceso al mercado

Medios de promocion

* Canales de comercializacion
Presencia de muestras artesanales y ferias artesanales en el
ferritorio

Destino de comercializaciéon

50,0

Destino de comercializacion

Aliados comerciales

66,7

Cantidad de aliados comerciales

Generacion de valor
™ Presencia de certificaciones

66,7

Presencia de dificultades

66,7

Dificultad para el desarrollo de la actividad

B Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos

Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos

Bajo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis



Cadlificacion obtenida en variables Infraestructura de

transformadoras acceso

Certificaciones
Presencia de muestras .

artesanales y ferias artesanales
en el territorio.

Canales de comercializacion .-

Medios de promocion -
existentes -

Valor agregado :
(existenciay :
menciones) :

1 Bajas

Lugar donde desarrollo del’,

trabajo (ddndole un mayor
peso a taller) *

Capacidad de venta mensuol"‘.‘
(unidades)/Capacidad de
produccién mensual (unidades)

Proveniencia de la materia prima (ddndole
alto a aquellos que son locales)

Tenencia de e
herramientas bdsicas en

estado bueno Capacidad de
generaciéon de

empleo

... Cadlificaciones

Calificaciones

....... ) planificacion territorial

Inclusion en los instrumentos de

) Mitigacion de cambio
Calificaciones ..Cllmohco
Altas g

Cdlificacién de la prestacion

"--.,'Medios

polos de consumo

> del servicio de asistencia
“técnica

" Distancia de las zonas de

produccién alos principales

. Participacién de la poblacion

: rural en la cadena

_,-' Cobertura subregional de la

linea por municipios

+ Rentabilidad

Tecnologia apropiada para

el territorio y la cadena

" Tenencia de permisos o licencia en la

operacion
Empleos generados actualmente
por la linea productiva en la

subregion, con respecto al total de

los hogares rurales.

Convenciones por componentes

ENTORNO

LA ACTIVIDAD ARTESANAL
ACTIVOS PRODUCTIVOS
PRODUCTOS
COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de

Puntos criticos a Resumen de la estrategia / Actividades que se . o Meta Total o
fortalecer Componente requiere implementar® Aliados claves Municipios (2020-2030) Inverswq (2020-2030)
(Millones)
Equipos para la elaboracion de productos Chaparral y Planadas 8 $ 800
e Dotaciéon de Herramientas para la elaboracién
% de productos artesanales para artesanos Chaparral y Planadas 7 $70
E: vinculados a la actividad
Generacidén de valor B Incorporacion y diseno de nuevas lineas Chaparral y Planadas 3 $ 300
3 artesanales
2 Dotacion de Materiales e Insumos para la
&’ elaboracién de productos artesanales para Chaparral y Planadas 7 $ 350
g artesanos vinculados a la actividad
Acciones para el incremento de la productividad|cgmara de Comercio  (Chaparral y Planadas 7 $ 350
Disefio e implementacion de estrategias de Qreslgf”os de Colombia
£ comercializacion que permita generar acciones /[NCACIAS
Ne) s
) para aumentar la participacién en el mercado  CoPermacion , Chaparraly Planadas 4 $160
.g He artesania M|n|sT§r|o de Qomeroo,
Acceso al mercado o Diseno e implementacién de estrategias de g;ju;:;soég:;rsnge
g comunicacion para fortalecer la A ’rg Chaparral y Planadas 4 $ 160
£ comercializacion de productos artesanales céﬁ;\onos
e} .7 ., ., N
O ((j:é)r\w/s;rr?%mon/Adecuouon/Do’roaon de Puntos Chaparral y Planadas 5 $100
Fortalecimiento de capacidades administrativas, Chaparral v Planadas 70 $3 500
de organizaciones de artesanos P Y
Capacidad para la "3 SFggrigllecmlen’ro de capacidades de capital Chaparral y Planadas 15 $2250
realizacién de los 2
productos g Plan de formacidén técnica en nuevos oficios
artesanales o orTesono.Ies con enfoque de genero y relevo Chaparral y Planadas 50 $ 225
w generacional
gge;ilr?i;odc?ozivas asociaciones u Chaparral y Planadas 2 $10

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Cadena de valor del cacao en la subregion PDET Sur de Tolima

El cacao es una de las lineas productivas prioritarias para promover la reactivacion econdmica del territorio, ya que se
encuentra establecida como sistemas agroforestales en los 4 municipios de la subregién con 5 270 hectdreas y vincula
2 626 productores que se dedican a esta actividad; ademds cuenta con 11 organizaciones de productores que se
encuentran conformados en un 33% por mujeres y que han venido alcanzando importantes avances el desarrollo de
esta cadena de valor; por lo menos un 56% de las unidades productivas a nivel predial cuentan con un sistema de
beneficio y no se cuenta con beneficio a nivel comunitario, dispone de 4 centros de acopio y 7 plantas de
transformacién vinculados a esta linea.

El cacao de la subregidn cuenta con un alto potencial para avanzar en la comercializacién tanto a nivel nacional
como internacional, por lo que la produccién comercializada corresponde principalmente al grano seco, chocolate de
mesa y confiteria; en la actualidad, existen alianzas comerciales establecidas para facilitar estos procesos a nivel local y
nacional, siendo una linea que ha contado con el apoyo y fomento por parte de programas gubernamentales, por otra
parte, las metas de las politicas publicas de los entes territoriales indican que este apoyo continuard en los préoximos tres
anos en los eslabones de produccién, beneficio, transformacion, asociatividad comercial y asistencia técnica..

En cuanto al fortalecimiento de la cadena de valor existen varios puntos criticos que requieren ser atendidos para
mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad; en primer lugar, esta linea presenta un rendimiento promedio un
poco inferior al promedio nacional, la mayoria de dreas establecidas estdn conformadas por darboles con edades
superiores alos 10 anos y el nUmero promedio de dreas sembradas por productor es inferior a la unidad minima rentable
segun los actores vinculados a la actividad en la zona y por el criterio de expertos; de igual manera se requiere avanzar
entonces en el desarrollo de estrategias orientadas a mejorar la productividad mediante el fortalecimiento de los
procesos de renovacion, establecimiento y sostenimiento de cultivos con adecuado manejo técnico y disponibilidad de
material vegetal adecuado a la zona, para esto, se debe tener en cuenta que los cultivos se establezcan en los suelos
aptos para esta actividad pues algunos vienen sobrepasando la frontera agricola; por otro lado se necesita avanzar en
el mejoramiento y construccion de sistemas de beneficio de cacao y mejorar el estado y dotacién de la infraestructura
disponible para la transformacion, asi como desarrollar estrategias comerciales y propiciar la consecucion de las
certificaciones en Buenas Practicas Agricolas (BPA), Buenas Prdcticas de Manufactura (BPM) y produccién orgdnica;
por Ultimo, la baja vinculacion de mujeres a las organizaciones de productores de cacao también senala la
importancia de realizar acciones orientadas a promover la participacion equitativa de hombres y mujeres en los
procesos orientados a fortalecer la cadena.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor del cacao




ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DEL CACAO - SUR DE TOLIMA

ENTORNO £ . z
PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION
( \ ( N\ N N\
$3243 862 410 cop Linea priorizada en los A
L. 4 8 il 100% ’_@'&
(c)ggregr?c?oibre;r%e?ggsnpe?rQOOIQGO mggtl‘\?oprlr?wsoﬂulg Coberfura Unidc.ldes de fe h E glo e idenﬁﬁf:cm puntos
' i ° subregion, ~ Subregional beneficio F(:rllelr?ﬁ%cbc;ﬁ%lr%gggesgde Celpeisteletlisele 7 Puntos de sueb\r/eegni?nen :
Esta incluida en el 71% de los . comunitario || beneficio comunitario 3 og%nsformlor Plantas de venta
instrumentos de planificacion T kg/dia. transformacioén
del territorio. 2626 » Representa el 4,3% - A\ Vincula el 15% de los
Bl 100% de estos instrumentos Productores || de los hogares rurales Bb % delas oS productores
cuentan con el con presupuesto de prggbi?iegz @ Capacidad para el 4 |@|
apoyo para la C(,jdenq ‘IEol;JHIVO ocupael cuentancon || 1 492 unidades E1 28,6% de las plantas de cacao olmocenom;e(r)ﬁo Pun:rc:s rde
EI PDEA anfempb esta “”‘?f,c‘ productiva voc;cdiglncc;Zﬂccoolg ﬂ 5 270 ha beneficio nivel || poscosecha en identificadas en el territorio se T. compra
e manera especifica. , : -
y agroforestal de la Area predial predios encuentran en regular o mal estado. £ 100% de Ios puntos de venta se
11 subregion Sembradas encuentran en buen estado.
Concentran 587 51 578 2 _
Organizaciones i ( +£ ha) Bl 54% de las unidades de
g asociados, de los > Exist el irstele
de productores s ol 33.5% beneficio/poscosecha prediales se WHIS CejeloidllelelofInbielelee
cuales el 99,970 La produccion de la encuentran en regular o mal estado. en la subregion para No se identificaron
100% Son mujeres. subregién r;paz/s_(ento el 2 635 transformar el 41% de la ST sellos o
de los municipios T/ano | AR f i ellos o i ;
ﬁ/':l recibiéoosistencio Técrrwjico ~ produccié'n ngcidoenlg: Producc/:ién £143,2% de los productores no produccién identificada. B e certificaciones
222 cntre los afios 2019 — 2020. accede a unidades de beneficio 2
Unidad productiva ni individuales ni colectivas Comercializadores
Los procesos de AT son financiados en promedio (2,0 ha) inferior /\ - ) I Ninguna de las Volumen comercializado
un 100% por entidades publicas. a la unidad minima i%néuno coberiura de agroindustrias 400 1/afo e o
rentable en la subregion d° dte los identificadas cuenta con ) I:ET?.I.J
La cadena tiene una (3'0 ha) el Sl el registro INVIMA. Principales clientes: Casa
amenaza Baja por cambio Capacidad para Luker, Nacional de
climdtico. {Q Rendimiento promedio: 4 Centros ccopior 65 T/afio, lo Chocolate.
En general, las vias de @@ 0,5 1/ha de acopio que equivale al 2,5% ’ ‘\N . . El plr'od?cf.o comercializado con los
comunicacion estdn en mall de la produccién del Q!) égé%%riglr?ﬂgsggl%sr%gLo clientes: cacao en grano seco.
estado. Capacidad de produccion feritorio. gl cacao en chfg;cqldte Destinos de comercializacién
i i = Productos e mesa y confiteria.
EXISTﬁQnZu(:rgQTrﬁsei?/gT?gglGLlJeés 425 000 plantas/afio . .|.;| 100% de los acopios | ransformados _\ Ibagué
Tulud, Buga, Palmira, ngn v El 100% se encuentran 3 i identificados se encuentran en l /.4 Bogotd D.C
sl registrados ante el ICA viveros buen estado . Neiva
\ J L J . J L J

Aspectos a resaltar

+ Es necesario incrementar la productividad de los cultivos en el tenitorio. . Plantaci q ist forestal
- * Se requiere la renovacién de cultivos, aumento de dreas sembradas y mejorar la infraestructura antaciones de cacao como sistemas agrotoresiales. ) ) ) )
existente para los procesos de beneficio, de fransformacién e infraestructura vial.  Alto potencial para la comercializacion tanto a nivel nacional como internacional, en especial
* Me qrror las ccrjiffqoad.odes p(:tr(::I el oumeTnfo de I((st densidade; dz;fiembrg,gl cumplimiento de BPA, BPM en mercados diferenciados.
y obtener certificaciones que les permita acceder a mercados diferenciados. <A foment r : ‘4
» Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena. in‘f):rﬁzc)ilongl ento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperacion



COMPONENTE

z

s

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 57,8

Sur Del Tolima
- Cacao

74,9 58,3 70,0

ENTORNO PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION

lcomercializacién

Capacidad y eficiencia de la

Capital social y econémico 59,3 produccién, tecnologia y 50,0 |Percepcion de necesidades 66,7 [Generacion de valor sl ¢

*Presencia de gremios

* Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climdtico
Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
icada vocacién de uso de suelo

Innovacién y tecnologia 73,3

Prestacion del servicio de asistencia técnica
*Cobertura y variacion en prestacion del servicio de
Asistencia Técnica

*Relacién con PDEA

{indice de innovacién del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 55,6

*Distancia de la produccién al principal polo de consumo
Estado general de las vias I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Variacion de las exportaciones Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
Consumo aparente por lineas productivas IBojo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

*Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de

P * Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andlisis
compras publicas

Presencia operadores de compras pUblicas

Capacidad para la

T o comercializacién
lespecializacion
Educacién aplicada *Participacion de la cadena en la produccién nacional *Percepcion de necesidades de mejora en el componente [ Presencia de infraestructuras de transformacién activas *Destino de la comercializacion
indice de juventud * Productividad o rendimiento en el territorio
Fndice de vejez * Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena Cantidad de la produccién que es transformada en el
*Porcentaje de productores asociados * Adopcion de BPA, BPG y registro ICA erritorio

Servicios de soporte y aspectos Relacién del territorio con la Capacidad y cobertura del Capacidad para la o e
o 77.8 2 50,0 . 41,7 L 55,6 |comercializacion 55,6
geogrdficos produccion beneficio fransformacion "
(infraestructura)
Infraestructura de acceso U{so del suelo con vocacién para la cadena por parte de la hPredios con unidades de beneficio kEstado de las infraestructuras de fransformacion Copoclldlod Qe las infraestructuras existentes para la
misma icomercializacién
Servicios publicos Unidad minima rentable promedio de la subregion Cobertura del servicio de beneficio poscosecha " Capacidad instalada para transformar Cobertura de las infraestructuras existentes para la
Disponibilidad sistemas de informacién Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada  [Estado de las unidades de beneficio individuales IGrado de formalizacién (Registro INVIMA) icomercializacion
Colocacién de créditos especificos para la linea *Cobertura de la linea en los municipios de la subregion Cantidad de producto beneficiado en el territorio Estado de las infraestructuras existentes para la

50,0

) 4 iz a q Canales de

Presencia agroempresariol Generacion de valor 66,7 Percepcién de necesidades = 66,7 comercializacion

Presencia de organizaciones de segundo nivel * Empleos generados actualmente por la linea en la *Percepcion de necesidades de meijora en el componente Canfidad de aliados comerciales

PIB agropecuario subregion, con respecto al total de los hogares rurales P ) P

Enfoque diferencial * Capacidad de generacion de empleo
Seguridad y confianza 90,5 |fercepci6n de necesidades 100,0 Generacién de valor 33,3
*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes Percepcion de necesidades de mejora en el componente Presencia de Certificaciones

Presencia de cultivos ilicitos

Entorno politico m Percepcién de necesidades 66,7
“ Inclusion en los instrumentos de planificacion territorial Percepcion de necesidades de mejora en el
Presupuesto en los instrumentos de planificacién territorial componente
/Ambiental/cambio climatico 77,8



epe . 7 . . Inclusion en los
Cadlificacion obtenida en variables Presencia de  Infraestructurade o Pl ED

fransformadoras Certificaciones -agregan . a CC‘GSO ...... planificacion
‘ ' Capacidad de la

valor al producto fin__ql‘
: cadena para mitigar el

Estado de las
® combio climdtico

infraestructuras existentes
para la comercializacién.

Calificaciones
Altas

Prestacion del servicio

Cobertura de las
'O-QIe asistencia técnica

infraestructuras existentes ’
para la comercializacion:

Distancia de la
produccién al principal
polo de consumo

Calificacjones
Medfas

Capacidad de las -
infraestructuras existentes ¢
para la comercializacion

‘.

‘Participacién de la
¢:poblacion rural en la
‘cadena analizada

Cantidad de la produccion:
gue es transformada en el
territorio;

Calificaciones

‘Cobertura de la linea
“en los municipios de la
;. subregién

Presencia de:
infraestructuras de @
transformacion activas en
el territotio -~~~ ©O e
@ 'Rendimiento promedio de los

Capacidad ins’rolodo‘? > .
cultivos

para transformar

Cantidad de produc’r'o’a. ‘,,.Tecnologl'o apropiada al
territorio y a la cadena

beneficiado en el territorio

Cobertura del servicio de‘ “_."Adopcién de BPA, BPG

beneficio poscosecha e, *. PO y registro ICA
F AN A Convenciones por componentes
Capacidad ge Empleos generados *  ENTORNO
generacion A€ gctyalmente por la linea en la *  PRODUCCION PRIMARIA
empleo subregion, con respecto al *  BENEFICIO/POSCOSECHA
*  TRANSFORMACION
fotal de los hogares rurales . COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia / Actividades

que se requiere implementar*

Aliados claves

Municipios**

Meta Total
(2020-2030)

Requerimiento de
Inversion
(2020-2030)

(Millones)

Entes territoriales, organizaciones de
Establecimiento de nuevas dreds cooperacion internacional, FEDECACAQ, A"roco, Chaparral, 2950 $53 100
organizaciones de productores, Rioblanco y Planadas
AGROSAVIA, ICA
produccién - "-g Renovacion/rehabilitacion de dreas AGROSAVIA, Ministerio de Agriculturay  Ataco, Chapairral, 4700 $ 42300
Capacidad y eficiencia de Y cultivadas Desarrollo Rural, Secretaria de Agricultura Rioblanco y Planadas
la produccion, tecnologia y k- Departamental, Banco Agrario, FINAGRO
especializacion [
Entes territoriales, organizaciones de
Sostenimiento vy fertilizacion de dreas cooperacién internacional, FEDECACAQO, Ataco, Chaparral,
. e . 3300 $ 16 500
cultivadas organizaciones de productores, Rioblanco y Planadas
AGROSAVIA, ICA
., . . Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral
- Cons’rrucqqn de infraestructura predial / Planadas, Gobernacion del Tolima, A"roco, Chaparral, 2001 $16008
S de beneficio SENA Rioblanco y Planadas
o
(%]
o .
Capacidad y cobertura del "g Construcciéon de infraestructura Alcaldias de R|obloncc?,,A’roco, (;hoporrol Ataco, Chaparral,
. o . . y Planadas, Gobernacidn del Tolima, . $ 500
beneficio 5 comunitaria de beneficio SENA Rioblanco y Planadas 1
S
© ] .
c . N . Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral
K3 Sumln!sfro de maquinaria y equipos de v Planadas, Gobernacion del Tolima, A’roco, Chaparral, $300
beneficio predial SENA Rioblanco y Planadas 1

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de

Resumen de la estrategia /

Puntos criticos a fortalecer Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios** g‘gg_;g?ol) (zlg\zlg_r;g):”no)
implementar* (Millones)
:E Construccién de infraestructura Ataco, Chaparral, 5 $2000
g comunitaria de fransformacion Rioblanco y Planadas
Capacidad para la £ — -
transformacion o Desarrollo de certificaciones y
2 registro de marca At Ch |
.g Desarrollo de certificaciones y Entes territoriales, organizaciones de Ri ck;o, Gpp?m Id 3 $ 90
registro de marca cooperacién internacional, FEDECACAO, loblanco y Flanadas
5 B o organizaciones de productores, AGROSAVIA,
Generacién de Valor G Obtencion de ce‘r’rlflcoaones ICA, INVIMA
B legales y comerciales Ataco, Chaparral, : $ 40
) © Rioblanco y Planadas
Capacidad para la ) Y
comercializacidn o Construccién de infraestructuras ; ch |
(infraestructura) § de acopio Ataco, Chaparral, 9 $ 2700
S Rioblanco y Planadas
Fortalecimiento de canacidades Entes territoriales, organizaciones de
A - Pa .~ lcooperacion internacional, FEDECACAO, Ataco, Chaparral,
administrativas y de capital social S - 30 $ 3450
S organizaciones de productores, SENA, Rioblanco y Planadas
de organizaciones de productores|” .
universidades
Vinculacion de productores a Entes territoriales, organizaciones de
P - cooperacién internacional, FEDECACAQ, Ataco, Chaparral,
programas de extension . . . 2610 $1957.,5
: organizaciones de productores, SENA, Rioblanco y Planadas
Capital social y econémico o agropecuarna universidades
- £ . .,
Innovacién y tecnologia -g V'rgc?éorﬁgndiefgrﬁgi%ﬁres d Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral y  |Ataco, Chaparral, 670 $335
w programe Planadas, Gobernacion del Tolima, SENA Rioblanco y Planadas
tecnoldgica
FEDECACAOQ, Ministerio de Agricultura y
Instalacion de jardin clonal y Desarrollo Rural, ICA, alcaldias municipales,
desarrollo de investigacionese  AGROSAVIA, Secretaria de Agricultura Ataco, Chaparral, ! $ 40
innovaciones para mejorar la Departamental, Banco Agrario, FINAGRO, Rioblanco y Planadas
cadena mediante el mismo cooperaciéon internacional, organizaciones
de productores

*En caso de requerir mayor informacioén, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




Cartografia de apoyo

Titulo: Areas actuales cacao, siembras proyectadas y alertas ambientales

Areas actuales sembradas

Municipios Area sembrada (Ha)

ATACO 1100
CHAPARRAL 2 340
PLANADAS 680
RIOBLANCO 1150
Total 5270

Proyeccidon de dreas a establecer, sostener y rehabilitar

Renovacion / Rehabilitacion

Sostenimiento y

Municipios Nuevas areas (Ha) (Ha) ferfilizacién (Ha)
ATACO 750 1000 300
CHAPARRAL 1000 2000 -
PLANADAS 400 600 3000
RIOBLANCO 800 1100 -
Total 2 950 4700 3300

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y las
restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se recomienda
considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso del suelo y con alta vulnerabilidad

ambiental.
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Cadena de valor del café en la subregion PDET Sur de Tolima

El café es una de las lineas productivas prioritaria para promover la reactivacion econdmica del territorio ya que se viene
desarrollando en los 4 municipios de la subregion con 38 367 ha, ademds vincula 19 499 personas dedicadas a esta
actividad y 53 organizaciones de productores conformadas en un 35,7% por mujeres, 3 de ellas estdn conformadas
exclusivamente por personas del grupo étnico Nasa, las que han logrado alcanzar importantes avances el desarrollo de
esta cadena de valor. Es de mencionar, que por lo menos un 63% de las unidades productivas a nivel predial cuentan
con un sistema de beneficio y no existen infraestructuras de beneficio a nivel comunitario, cuenta con 27 centros de
acopio y 19 plantas de transformacién vinculados a esta linea.

El territorio cuenta con condiciones agroclimdticas favorables para continuar desarrollando esta linea y los rendimientos
son superiores a los existentes a nivel nacional, lo cual se ha visto reflejado en los altos niveles de produccién y
reconocimiento que tiene el café de la subregidon en los mercados nacionales e internacionales, en especial en lo que
corresponde al mercado de cafés especiales; por ejemplo el café proveniente del municipio de Planadas, el cual ha
obtenido premios de talla mundial como el “Roasters Guiad Cofee of the Year” y a nivel nacional ha ganado en 2
ocasiones el premio de la "Taza de la excelencia”; ademds, es importante resaltar cdmo esta linea es una de las que
mds genera empleos en la subregién, aproximadamente 38 000 empleos formales, logrando contar con el apoyo vy
fomento por parte de programas gubernamentales y de cooperacion internacional teniendo en cuenta el potencial
existente en el territorio y su relacidén con acciones encaminadas a la construccion de la paz.

En cuanto al fortalecimiento de la cadena en la subregidn existen varios puntos criticos que requieren ser atendidos para
mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad siendo necesario mejorar el uso del suelo para continuar con la
implementacion de esa actividad agricola teniendo en cuenta la forma en que ha venido superando la frontera
agricola y alcanzar la unidad minima rentable definida en las mesas municipales; de igual manera se requiere avanzar
en el mejoramiento y construccion de sistemas de beneficio de café, en especial los correspondientes a infraestructura
colectiva, asi como mejorar la capacidad y el estado de la infraestructura disponible para la transformacién; se necesita
ademds realizar un diagndstico detallado que permita identificar el nUmero de productores y organizaciones que
cuentan con las certificaciones necesarias para acceder a mercados diferenciados, mejorar su Acceso A servicios
publicos bdsicos y conectividad que faciliten la comunicacion entre productores, asi como, acondicionar los centros de
acopio y transformacién, a su vez, mejorar el contacto con los clientes a nivel nacional e internacional; por otro lado es
importante apoyar a las organizaciones existentes en la zona para que puedan mejorar los procesos de articulacion con
sus socios y el desarrollo de sus procesos internos a nivel administrativo, comercial, social y de recursos para fortalecer su
capital de trabajo y promover la participacion equitativa de hombres y mujeres, articulado con el mejoramiento en los
niveles de asistencia técnica que reciben los productores y organizaciones de caficultores en el territorio.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor del café




ENTORNO

$17 534 438 389 cor

Otorgados en créditos para la
cadena por Finagro en el 2020

Estaincluida en el 71% de los
instrumentos de planificacion del
territorio.

Bl 100% de estos instrumentos
cuentan con presupuesto de apoyo
para la cadena.

53

Organizaciones
de productores

Los procesos de AT son financiados en
un 100% por entidades publicas.

Concentran 3 031
asociados, de los

cuales el 35,7%

son mujeres.

100% de los municipios
recibieron asistencia técnica
(AT) entre los anos 2019 — 2020.

La cadena tiene una
amenaza Baja por cambio
climdtico.
En general, las vias de
comunicacién estdn en mal
estado.
Existen 7 centros potenciales
de consumo: Ibagué, Neiva,
Jamundi, Cali, Palmira, Buga y
Tulud

vial.

PRODUCCION PRIMARIA

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DEL CAFE - SUR DEL TOLIMA
POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

r

Linea priorizada en los 4 100%
municipios que  Cobertura
conforman la subregion.  Subregional

19 499

Productores

31,8% de Ios

» Representa el
hogares rurales

El cultivo ocupa el

74% del area con || gy 38 367 ha
vocacion agricolay || |+ Area
agroforestal de la Sembradas

subregién

(5 1 578,2 ha)

La produccién de la
subregién representa

el 5,6% dela

produccion nacional

&

62 346 T/ano

Produccidén

Unidad productiva

promedio (1 ,9 ha) inferior a
la unidad minima rentable

en la subregién (3,0 ha)

Rendimiento promedio:

1,63 1/ha

No se identificé la w¥
capacidad de los viveros L
B 100% cuenta con

registro ICA 8 viveros

2%
Unidades de
beneficio
comunitario

B 63% delas

unidades
productivas
cuentan con
beneficio nivel
predial

27

Centros de
acopio

 Es necesario incrementar la productividad de los cultivos en el territorio.
+ Se requiere la renovacion de cultives, aumento de dreas sembradas dentro de la frontera agricola y
mejorar la infraestructura existente para los procesos de beneficio, de fransformacion e infraestructura de

B 100% de los acopios

No se identificaron

unidades de
beneficio

comunitario en el

territorio

72N

12 300
Unidades

poscosecha
predios

El 75% de las unidades de
beneficio/poscosecha prediales se
encuentran en regular o mal estado.

Cerca del 36,9% de los
productores no acceden a
unidades de beneficio ni
individuales ni colectivas

Tiene una cobertura del

0,46% de los

productores
Capacidad para acopiar

62 500 1/afo, lo que
equivale a mdas del

100% de la produccion
del territorio

3
b
[ X4

en

Capacidad para
fransformar

3 004 kg/dia.

1y Lo

Plantas de
transformacién

El 36,8% de las empresas
transformadoras se encuentran en
regular estado.

Existe capacidad instalada
en la subregiéon para

transformar el 2% de la
produccion identificada.

)

solo el 31,6% de las
agroindustrias identificadas |
cuentan con el registro |}

INVIMA.

Productos
transformados

Las agroindustrias de
la subregion
transforman el café
en café en grano
molido y tostado

En la subregién se realizan procesos de
transformacién al café de tipo Industrial

e 2 Tolima o USA
identificados se encuentran lb y semi industrial ' Bogotd D.C ' Europa
en buen estado. Huila Japdn
L J J J

( )

No se identificaron
|@|

puntos de venta en
Puntos de

el territorio
venta
Vincula el 0,46% de

4 @'
Puntos de

los productores
compra

Capacidad para el
almacenamiento

62 500 .

B 100% de los puntos de compra se
encuentran en buen estado.

©-

Sellos o
certificaciones

No se identifico el
numero de predios
que cuentan con
estas
certificaciones

Comercializadores
Principales clientes:
Olam, Lohas Beans, 11
COFCO, Cafisur, Olam, A ~
Caravela, Ecom
Condor, Inconexus, I:I..';TF'!]
Racafe, Selecto Coffee,
Tienda Gourmet

Productos que comercializan los
aliados: café pergamino seco, café
en grano seco molido.

Destinos de comercializacién

v/

» Mejorar las capacidades en temas de densidades de siembra, el cumplimiento de BPA, BPM y obtener
certificaciones que les permita acceder a mercados diferenciados.

« Generar empoderamientos sensibles al género que reconozca necesidades especificas de las mujeres

Aspectos a resaltar

+ Plantaciones de café como sistemas agroforestales.

+ Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional como internacional, en
especial en mercados diferenciados.

« Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperacion
internacional.



COMPONENTE

e

Ve

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 67,4

Sur Del Tolima
- Café

72,6 74,6 50,8 73,3

65,4

ENTORNO PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION

lcomercializacion

Capacidad y eficiencia de la
Capital social y econémico 66,7 |produccion, tecnologiay 75,0 [Percepcion de necesidades 66,7 [Generacion de valor
lespecializacion

Presencia de cultivos ilicitos

Inclusién en los instrumentos de planificacion territorial

Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial componente

Ambiental/cambio climatico 77.8

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climético
Grado de amenaza de cambio climético para la cadena
*Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
cada vocacién de uso de suelo

Innovacién y tecnologia 60,0

Prestacion del servicio de asistencia técnica
*Coberturay variacién en prestacion del servicio de
Asistencia Técnica

["Relacién con PDEA

indice de innovacién del departamento
[‘Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 55,6

* Distancia de la produccion al principal polo de consumo

*Estado general de las vias I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Variaciéon de las exportaciones Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos

*Consumo aparente por lineas productivas lBcjo nivel de desarrolio: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

*Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de

P * Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andlisis
compras publicas

Presencia operadores de compras puUblicas

Destino de la
comercializacion

Capacidad para la

Educocién aplicada [*Participacion de la cadena en la producciéon nacional *Percepcion de necesidades de mejora en el componente “ Presencia de infraestructuras de transformacién activas *Destino de la comercializacién

Indice de juventud Productividad o rendimiento en el territorio

Indice de vejez * Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena Cantidad de la produccion que es transformada en el
*Porcentaje de productores asociados * Adopcion de BPA, BPG y registro ICA erritorio

Presencia de gremios

, , . 7 .z . Canales de
[Presencia agroempresarial Generacion de valor Percepcion de necesidades 66,7 . e Az
comercializacion
*Presencia de organizaciones de segundo nivel Empleos generados actualmente por la linea en la N L. . . Cantidad de aliados comerciales
h . Percepcion de necesidades de mejora en el componente

PIB agropecuario Kubregion, con respecto al total de los hogares rurales

Enfoque diferencial * Capacidad de generaciéon de empleo
Seguridad y confianza m Percepcidn de necesidades 66,7 Generacion de valor
Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes *Percepcion de necesidades de mejora en el componente Presencia de Certificaciones

Servicios de soporte y aspectos 69 4 Relacién del territorio con la 667 Capacidad y cobertura del 500 Capacidad para la YW comercializacién 70 4
geogrdficos 0 produccién 0 beneficio 0 fransformacién 9 : 0
(infraestructura)

Infraestructura de acceso Uésngel suelo con vocacion para la cadena por parte de la Predios con unidades de beneficio kEstado de las infraestructuras de fransformacion Cg:qgscﬁﬁi?gc?iéilos infraestructuras existentes para la
*Servicios pUblicos * Unidad minima rentable promedio de la subregién i Cobertura del servicio de beneficio poscosecha [ Capacidad instalada para fransformar Cobertura de las infraestructuras existentes para la
["Disponibilidad sistemas de informacion Participaciéon de la poblacion rural en la cadena analizada  Estado de las unidades de beneficio individuales (Grado de formalizacion (Registro INVIMA) icomercializacion
*Colocacién de créditos especificos para la linea I* Cobertura de la linea en los municipios de |a subregién * Cantidad de producto beneficiado en el territorio | Estado de las infraesfructuras existentes para la

38,9

33,3

Entorno politico m Percepcion de necesidades 66,7

*Percepcion de necesidades de mejora en el



Cadlificacion obtenida en variables  presencia de Certificaciones  Infraestructura de  Inclusién en los

transformadoras -agregan valor al producto acceso instrumentos de
finql‘..---""""'O' """""""" ablanificacion

Estado de las
infraestructuras existentes
para la comercializacion:

Capacidad de la
. . cadena para mitigar el
Calificaciones ‘cambio climético

Alt
Cobertura de las as

infraestructuras existentes .-
para la comercializacion

. Prestacion del servicio
@ de asistencia técnica
Calificaciones b

Distancia de la
2 produccion al principal
~polo de consumo

Capacidad de las -
infraestructuras existentes ¢
para la comercializaciérn

. Participacion de la
) poblacién rural en la
:cadena analizada

Cantidad de la produccién
que es transformada en el §

territorio: - .
p Calificaciones

Presencia de:
infraestructuras de*
transformacién activas en -,
el territorio -

; Cobertura de la linea
. en los municipios de la
© subregién

Rendimiento promedio de los
" cultivos

Capacidad instalada#
para transformar .

QTécnologio apropiada al
" territorio y a la cadena

Cantidad de producbe
beneficiado en el territorio

Cobertura del servicio de ™
beneficio poscosecha

. #"Adopcién de BPA, BPG
’ y registro ICA

Convenciones por componentes
Empleos generados e ENTORNO

actualmente porla linea enla PRODUCCION PRIMARIA
Subregién, con respecfo Ol BENEFICIO/POSCOSECHA

TRANSFORMACION
total de los hogares rurales COMERCIALIZACION

Capacidad de
generaciéon de
empleo



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia /

Requerimiento de

FURIGS CHIiCOSIa Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios** sl Inversion (2020-2030)
fortalecer . o (2020-2030) :
implementar (Millones)
., . Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Alcaldias de
Renovacion por siembra de |3 = Ataco, Chaparral,
. . e Rioblanco, Ataco, Chaparral y Planadas, Gobernacion del .
cultivos de café envejeadosT i ANT. ADR. ART P NUestra Ti Pré q Rioblanco y 14 400 $ 69 566,4
/0 fradicionales olima, , , , Programa Nuestra Tierra Prospera de Planadas
Y USAID, CAFISUR, AGROSAVIA
Construccidon de reservorios
de agua e implementacién Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Alcaldias de | Ataco, Chaparral,
de sistemas de riego para la Rioblanco, Ataco, Chaparral y Planadas, Gobernacion del Rioblanco y 2 $10
Relacidn del actividad productiva de Tolima, ANT, ADR, ART Planadas
territorio con la Café
roduccién - . ; .
gopocidod y B Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Alcaldias de
eficiencia de la Produccion Rioblanco, Ataco, Chaparral y Planadas, Gobernacion del Ataco, Chaparral,
produccion Establecimiento de viveros [Tolima, Universidad del Tolima, Universidad de lbagué, Rioblanco y 5 $ 50
tecnologia y Programa Nuestra Tierra Prospera de USAID, CAFISUR, Planadas
especializacion CENICAFE
Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Alcaldias de
- . ! Ataco, Chaparral,
Establecimiento de nuevas Rioblanco, Ataco, Chaparral y Planadas, Gobernaciéon del Rioblanco 4250 $8 500
siembras Tolima, ANT, ADR, ART, Programa Nuestra Tierra Préspera de Planadas Y
USAID, CAFISUR, AGROSAVIA
Sostenimiento v ferfilizacion Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Alcaldias de | Ataco, Chaparral,
de dreas cul’rivédos Rioblanco, Ataco, Chaparral, ADR, ART, Programa Nuestra Rioblanco y 12 399 $ 18 598,5
Tierra Préspera de USAID, CAFISUR, AGROSAVIA Planadas

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de

Puntos criticos a Combonente Resumen de la estrategia / Actividades Aliados claves Municipios** Meta Total Inversion
fortalecer P que se requiere implementar* P (2020-2030) (2020-2030)
(Millones)
Gobernacién, alcaldias municipales, Comité Ataco,
Implementar y dotar infraestructuras Departamental de Cafeteros del Tolima, SENA, Chaparral, 1796 $10776
prediales de beneficio ecoldgico Programa Nuestra Tierra Préspera de USAID, Rioblanco y
CAFISUR Planadas
Comité Departamental de Cafeteros del Tolima,
. . Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral y
Capacidady Poscosecha y/o Implemenfror y dotar mfrges’rruc’[urgs Planadas, Gobernaciéon del Tolima, ADR, ART, ATC.‘CO’ Chaparral 10 $ 5000
cobertura del . . comunitarias de beneficio ecolégico . B} y Rioblanco
L Beneficio Programa Nuestra Tierra Prospera de USAID,
beneficio
CAFISUR
Comité Departamental de Cafeteros del Tolima,
Suministro de maquinaria y equipos de Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral y Ataco
T 19 y equip Planadas, Gobernacién del Tolima, ADR, ART, [ 0= Y 1 427 $2140,5
beneficio predial : . Rioblanco
SENA, cooperativas de caficultores,
Distribuidores de la marca (AGROCAFE)
Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, Ataco
Adecuacion y dotacién de centros de Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral y Cha érrol
ACODIo 4 Planadas, Gobernacion del Tolima, ADR, ART, Riobllcc):mco' 5 $ 2 500
P Programa Nuestra Tierra Prospera de USAID, 4
CAFISUR Planadas
Capacidad para la I f . s
transformacién ranstormacion o :
Comité Departamental de Cafeteros del Tolima, At
. Icaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral daco,
Desarrollo de productos ofrecidos por las Alca S ‘. N Y Chaparral
R . Planadas, Gobernacion del Tolima, ADR, ART, : ' 23 $ 690
organizaciones de caficultores ) ! Rioblanco y
Programa Nuestra Tierra Prospera de USAID,
CAFISUR Planadas

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de
Meta Total Inversion
(2020-2030) (2020-2030)
(Millones)

o Resumen de la estrategia /
Puntos criticos a

fortalecer

Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios**
implementar*

Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chaparral

y Planadas, Comité Departamental de Ataco, Chaparrdl,

Dotaciéon de infraestructuras de acopio Cafeteros del Tolima, SENA, cooperativas Rioblanco v Planadas 3 $120
de caficultores, Programa Nuestra Tierra Y
Capacidad para la Préspera de USAID, CAFISUR
comercializacién | Comercializacion |~ . . -~ i
. Diseno de estrategias para el consumo  |Alcaldias municipales, Comité
(infraestructura) de café a nivel local Departamental de Cafeteros, SENA Chaparral y Planadas 2 $80
Alcaldias municipales, Comité
Adecuacion de infraestructuras para Departamental de Cafeteros, SENA, Ataco, Chaparral, 4 $ 160
convertirlas en puntos de venta Programa Nuestra Tierra Prospera de Rioblanco y Planadas

USAID, CAFISUR

Comité de Cafeteros, alcaldias
Municipales, Programa Nuestra Tierra Ataco y Chaparral 2 $8

Generacién de Obtencidén de certificaciones legales y

Comercializaciéon

valor comerciales Préspera de USAID, CAFISUR
Alcaldias municipales, Comité
Vinculacién de productores a Departamental de Cafeteros del Tolima, |Ataco, Chaparral, 3890 $6613
programas de extensién agropecuaria  SENA, ADR, Programa Nuestra Tierra Rioblanco y Planadas !
Préspera de USAID, CAFISUR
Fortalecimiento de capacidades Comité Departamental de Cafeteros del
Capital social y dministrativas de organizaciones de Tolima, Alcaldias de Rioblanco, Ataco,  |Ataco, Chaparral, 2% $39
econdmico - roductores/as Chaparral y Planadas, Gobernacién del Rioblanco y Planadas
Innovacién y Enforno P Tolima, ADR, ART, SENA
tecnologia Fortalecimiento de capacidades de Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chc:pcnrrc:IA,rO(:O Chaparral
capital de trabajo de organizaciones de ly Planadas, Comité Departamental de - ’ P ’ 38 $ 57
. Rioblanco y Planadas
productores Cafeteros del Tolima, SENA
Fortalecimiento de capacidades de Alcaldias de Rioblanco, Ataco, Chc:pcnrrc:IA,rO(:O Chaparral
capital social de organizaciones de y Planadas, Comité Departamental de Rioblclnco %Ionoldos 22 $ 220
productores/as Cafeteros del Tolima, SENA Y

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Cartografia de apoyo

Titulo: Areas actuales café, siembras proyectadas y alertas ambientales

Areas actuales sembradas

Municipios Area sembrada (Ha)
ATACO 10 452
CHAPARRAL 7 424
PLANADAS 14056
RIOBLANCO 6 435
Total 38 367

Proyecciodn de dreas a establecer, sostener y renovar/rehabilitar

Renovacion /

Sostenimiento y

S Nuevas dreas (Ha) Rehabilitaciéon (Ha) fertilizacién (Ha)
ATACO 200 200 2676
CHAPARRAL 2250 8 000 4293
PLANADAS 300 200 2232
RIOBLANCO 1 500 6 000 3198
Total 4250 14 400 12 399

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y las
restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se recomienda
considerar las zonas que presenten conflictos en forno al uso del suelo y con alta vulnerabilidad

ambiental.
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Cadena de valor de la cana en la subregion PDET Sur de Tolima

La cana es una de las lineas productivas de gran relevancia para promover la reactivacion econdmica de la
subregion ya que se encuentra establecida en los 4 municipios del territorio con 2 853 ha, vinculando 1 418
personas que se dedican a esta actividad y 6 organizacion de productores conformados en un 21% por
mujeres. En cuanto a infraestructura, se cuenta con 2 plantas de transformaciéon (trapiche) en buen estado, y
cuenta ademds con un alto potencial para avanzar en la comercializacién tanto a nivel nacional como
internacional, en especial en mercados diferenciados; los productos comercializados corresponden a la
panela en bloque y miel de panela y se realiza a través de intermediarios locales y regionales.

La linea ha contado con bajo apoyo y fomento por parte de programas gubernamentales y de cooperacion
internacional, como muestra de eso, solo el municipio de Rioblanco expresa metas especificas en su plan de
desarrollo para fortalecer esta cadena.

En cuanto al fortalecimiento de la cadena de valor de la cana en la subregidn existen varios puntos criticos
que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad, encontrando dentro de
los principales aspectos la presencia de cultivos envejecidos, poca drea sembrada, escasa infraestructura de
transformacién, escasa vinculacion de productores a servicios de extension agropecuaria, asi como
debilidades en los procesos socio empresariales y de comercializacion; la linea presenta ademds, un
rendimiento inferior al promedio nacional y se resalta el bajo porcentaje de vinculacién de mujeres a las
organizaciones, senalando la importancia de realizar acciones orientadas a promover la participaciéon de
hombres y mujeres en igualdad de oportunidades y acceso. Frente a esta situacién, en las mesas municipales
y sectoriales se ha propuesto infraestructuras mixtas de comercializacion (centro de acopio, compra y venta)
las cuales requieren adecuaciodn, construccion y dotacion, ademds se plantearon acciones para fortalecer
los componentes productivos y de transformaciéon mediante el establecimiento de nuevas dreas, el apoyo
para el sostenimiento de las dreas sembradas y el suministro de insumos requeridos para cumplir con la
implementacion de Buenas Practicas Agricolas (BPA); de igual manera se planificd el aumento de la acciones
relacionadas para mejorar la extension agropecuaria y la generacion de innovaciones e investigaciones que
contribuyan a desarrollar la cadena.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor de la cana

YTy



ENTORNO

$3039 525768 cop

Otorgados en créditos para la
cadena por Finagro en el 2020

Estdincluidaen el 14,3% de
los instrumentos de planificacion
del territorio.
Bl 100% de estos instrumentos
cuentan con el con presupuesto de
apoyo para la cadena.

El PDEA contempla esta linea
productiva de manera especifica.

6 Concentran 149
Organizaciones I:> asociados, de los
de productores cuales el 20,8%

son mujeres.

o | 75% de los municipios recibié
ﬂ./. . asistencia técnica (AT) entre los
=== afos 2019 - 2020.
Los procesos de AT son financiados

principalmente (68%) por las entidades
publicas
La cadena tiene una
amenaza baja por cambio
climdatico.
En general, las vias de
comunicacién estdn en mal
estado.

Existen 7 centros potenciales de
comercializaciéon: Ibagué, Neiva,
Jamundi, Cali, Palmira, Buga y Tulud.

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DEL CANA PANELERA - SUR DEL TOLIMA
PRODUCCION PRIMARIA

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

Linea priorizada en los 4
municipios que
conforman la subregion.

fﬁ1418»

Productores

El cultivo ocupa el

7,8% del area con
vocacién agricola
de la subregion

(36 544 ha)

La produccién de la
subregién representa

el 0,6% dela

produccion nacional

100%

Cobertura
subregional

Representa el 2,3%
de los hogares
rurales

PPl 2853 ha

Area
Sembradas

i
\" &
NP
8 559 T/ano

Produccion

Unidad productiva promedio

(2,0 ha) igual a la unidad /\
minima rentable en la
subregiéon

(¢ Rendimiento promedio

3,0 T/Ha

-h—
"I

En la Subregién no se
cuenta con unsitio

Y

A‘&'.
258 iy
Unidades de .En la §pbreg|qn nose
poscosecha identifican unidades de

poscosecha

comunitario N
comunitaria

‘o

B 91% delas
unidades @
productivas 1 _289
cuentan con Unidades
beneficio nivel poscosecha en
predios

predial

El 98% de las unidades de
beneficio/poscosecha prediales se
encuentran en regular o mal estado.

B 9,10% de los productores
no acceden a unidades de
beneficio ni individuales ni
colectivas

Los productores no
cuentan con centros
de acopio en la
subregién que permita

Ely

Capacidad para
transformar

400 kg/dia.

, s

Plantas de
Transformacion

B 100% de las empresas
fransformadoras de cana identificadas
en el territorio se encuentran buen
estado.

2% de la produccién
identificada.
E1 50% de las
agroindustrias
identificadas no

cuentan con el registro
INVIMA.

Existe capacidad
instalada en la subregiéon
para transformar solo el

Las agroindustrias de la
subregién transforman
la cana en panela
pulverizada

Productos
transformados

( )

No hay puntos de
I@l

compray venta en la
subregién que les
permita a los

productores realizar Puntos de
comercializacion de compray
forma asociativa venta

No se identifican
certificaciones ni

@

de forma
Sellos o S .
o . individual ni
certificaciones A
asociativa

1

Comercializador
Volumen comercializado a O
LG

48 1/aro.
Principales Clientes:
infermediarios.

El producto comercializado con los
clientes: panela compacta.

Destinos de comercializacion

Centros de i [
certificado para la acopio corgerc;ohgor Ifos En la subregion se realizan procesos de Bogotd D.C
produccion de Banco de pro ch‘os € torma transformacién de la cana de tipo
germoplasma germoplasma asociativa artesanal
J L J) J J

* Es necesario incrementar la productividad de los cultivos en el territorio.

diferenciados.

» Construccién de punto de acopio, transformacién, compra y venta para promover la asociatividad y

disminuir la infermediacion

« Mejorar la infraestructura existente para los procesos de beneficio, fransformacion e infraestructura vial.
« Avanzar en el cumplimiento de BPA, BPM y obtener certificaciones que les permita acceder a mercados

%

» Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena

Aspectos a resaltar

« Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional como internacional, en
especial en mercados diferenciados.
*« Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de
cooperacion internacional.



COMPONEN
TE

z

e

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 56,9

Sur de Tolima
- Cana panelera

63,5 60,4 50,8 70,0

ENTORNO PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION

icomercializacion

Capacidad y eficiencia de la
Capital social y econémico 59,3 produccién, tecnologia 'y 'S WANl Percepcion de necesidades 66,7 [Generacion de valor
lespecializacién

Destino de la

Presencia de gremios

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climético

Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena

Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
kcada vocacién de uso de suelo

Innovacién y tecnologia 53,3

Prestacién del servicio de asistencia técnica
Coberturay variacion en prestaciéon del servicio de
Asistencia Técnica
Relacién con PDEA

indice de innovacién del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 66,7
Distancia de la produccién al principal polo de consumo

*Estado general de las vias I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Variacién de las exportaciones Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
Consumo aparente por lineas productivas IBojo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de

P * Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis
compras publicas

Presencia operadores de compras pUblicas

Capacidad para la

comercializacion

Educacién aplicada *Participacion de la cadena en la producciéon nacional *Percepcion de necesidades de mejora en el componente I Presencia de infraestructuras de transformacién activas *Destino de la comercializacién
Fndice de juventud * Productividad o rendimiento en el territorio
Findice de vejez * Tecnologia apropiada para el territorio y la cadena Cantidad de la produccién que es transformada en el

Porcentaje de productores asociados * Adopcidn de BPA, BPG y registro ICA erritorio

Servicios de soporte y aspectos 69 4 Relacién del territorio con la 667 Capacidad y cobertura de la 500 Capacidad para la 556 lcomercializacion 333
geogrdficos 0 produccién 0 poscosecha 0 fransformacién 0 : 0
(infraestructura)
Infraestructura de acceso -UAso delsuelo con vocacion para la cadena por parte de la Predios con unidades de poscosecha Estado de las infraestructuras de transformacion Copoc.\dlad .d,e las infraestructuras existentes para la
misma icomercializacion
*Servicios publicos Unidad minima rentable promedio de la subregién * Cobertura del servicio de poscosecha [ Capacidad instalada para fransformar Cobertura de las infraestructuras existentes para la
*Disponibilidad sistemas de informacion ™ Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada  [Estado de las unidades de poscosecha individuales (Grado de formalizacion (Registro INVIMA) icomercializacion
l, R )
[*Colocacion de créditos especificos para la linea Cobertura de la linea en los municipios de la subregion * Cantidad de producto con poscosecha en el territorio Estado de las infraestructuras existentes para la

50,0

. . .z .z q Canales de
Presencia agroempresarial Generacion de valor 66,7 Percepcion de necesidades 66,7 comercializacion 33,3
Presencia de organizaciones de segundo nivel *Empleos generados actualmente por la lineaen la kPercepcion de necesidades de meiora en el componente Cantidad de aliados comerciales
PIB agropecuario subregion, con respecto al total de los hogares rurales P ) P
Enfoque diferencial * Capacidad de generacién de empleo
Seguridad y confianza m Percepcién de necesidades 66,7 Generacion de valor 33,3
Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes *Percepcion de necesidades de mejora en el componente Presencia de Certificaciones
Presencia de cultivos ilicitos
Entorno politico 66,7 Percepci6n de necesidades 66,7
Inclusién en los instrumentos de planificacién territorial *Percepcion de necesidades de mejora en el
Presupuesto en los instrumentos de planificacién territorial componente
Ambiental/cambio climatico 77,8



Infraestructura de

Cdlificaciéon obtenida en variables o resencia de oot nelvsion en o5
erfificaciones-agregan | 9C9%0 menio
transformadoras valor al producto finaly-* € s planificacion

Estado de las
infraestructuras existentes

T Calificaciones
para la comercializacion:

Altas

X

Cobertura de las
infraestructuras existentes

para la comercializacién” *

Calificaciones
Medias

Capacidad de las
infraestructuras existentes.
para la comercializacion

Cantidad de la produccion:
que es transformada en el;
territorio;

Calificaciones

Presencia de

Capacidad de la
cadena para mitigar el

® cambio climdtico

" Prestacion del servicio
®".de asistencia técnica

. Distancia de la
- produccion al principal
polo de consumo

- Participacién de la
4 poblacion rural en la
:cadena analizada

‘Cobertura de la linea

infraestructuras dey
fransformacioén activas en ™
el territorio *

Capacidad instalodéq
para transformar

Cantidad de produc’ré"
beneficiado en el territorio
Cobertura del servicio de."w.,. _“.Q‘"‘Ado
beneficio poscosecha e e ’

Capacidad de‘ Empl‘eos generados
generacion de  actualmente por la linea en la
empleo subregién, con respecto all
fotal de los hogares rurales

“en los municipios de la
: subregion

#Rendimiento promedio de los
" cultivos

.Q'Tecnologio apropiada al
territorio y a la cadena

pcién de BPA, BPG

y registro ICA

Convenciones por componentes
N ENTORNO

PRODUCCION PRIMARIA
BENEFICIO/POSCOSECHA
TRANSFORMACION
COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de
Meta Total Inversion
(2020-2030) (2020-2030)
(Millones)

Resumen de la estrategia /

Puntos criticos a fortalecer Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios**
implementar*

Entes territoriales, FEDEPANELA,
AGROSAVIA, ICA, SENA,
cooperaciéon internacional, ART, Chaparral 150 $1950
universidades, organizaciones
de productores

Establecimiento de nuevas
dreas sembradas

Entes territoriales, FEDEPANELA,
AGROSAVIA, ICA, SENA,
cooperaciéon internacional, ART, Chaparral 800 $ 10 400
universidades, organizaciones
de productores

Entes territoriales, FEDEPANELA,
AGROSAVIA, ICA, SENA,
cooperaciéon internacional, ART, Chaparral 800 $ 3200
universidades, organizaciones
de productores

Entes territoriales, FEDEPANELA,
AGROSAVIA, ICA, SENA,
cooperaciéon internacional, ART, Chaparral 150 $ 675
universidades, organizaciones
de productores

Entes territoriales, FEDEPANELA,
AGROSAVIA, ICA, SENA,
cooperaciéon internacional, ART, Chaparral 1 $ 80
universidades, organizaciones
de productores

Relacién del territorio con la
produccién - Capacidad y
eficiencia de la produccion,
tecnologia y especializacion

Renovacion / Rehabilitacion de
cultivos

Produccidén

Sostenimiento y fertilizacién de
cultivos

Suministro de maquinaria y
equipos beneficio predial

Capacidad y cobertura del
beneficio

Construccion de infraestructura
Predial

Beneficio/Postcosecha

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia / Actividades
que se requiere implementar*

Aliados claves

Requerimiento de

Infraestructura de transformacién a
Dotar

Entes territoriales, FEDEPANELA,

AGROSAVIA, ICA, SENA,

ART, universidades,
organizaciones de

productores

[= .z
0 Infraestructura de transformacién a
8 Adecuar
Capacidad para £
la transformacion § Desarrollo de certificaciones y registro
e de marca
o
=
Desarrollo de productos derivados de la
cana
[= . . e .z
0 Estrategias de comercializacion
o
Capacidad para o — -
P la P N Fortalecimiento de capacidades y
S ks gestién para obtencién de
comercializacién ) i -
. o certificaciones
(infraestructura) £
° Construccién o adecuacion para
o establecimiento de puntfos de venta
Vinculacién de productores a
programas de extensién agropecuaria
. . o . .7 .
Capital social y g Capacidades de gestion comercial
econdémico =
(18]

Fortalecimiento de capacidades
administrativas, de capital social y
capital de trabajo de organizaciones

de productores

ooperacidn internacional,

Municibios** Meta Total Inversién
P (2020-2030) (2020-2030)
(Millones)

Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 200 $10000
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 200 $10000
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $360
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 9 $ 270
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas ? $450
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 7 $28
Ataco, Chaparral, 1 $ 50
Rioblanco y Planadas
Chaparral 1 050 $787.5
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas ? $90
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas ? $540

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.
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Cartografia de apoyo

Titulo: Areas actuales Caia Panelera, siembras proyectadas y alertas
ambientales

Areas actuales sembradas

: g 18
Municipios Area sembrada (Ha) 51 .. iALE
ATACO 368 ba3 ikt
; A RE 2
CHAPARRAL 1050 ")f’," . 71
PLANADAS 810 : e/
RIOBLANCO 625 1 I8 |8
Total general 2853 e / ' ALERTA AMBIENTAL | 2
[ ALTA /
X MEDIA
Proyeccidon de dreas a establecer, sostener y renovar/rehabilitar S EmBAKA 4

| B3 SINALERTA
Renovacion /  Sostenimientoy = 3 '
Rehabilitacion (Ha) fertilizacién (Ha)

Municipios Nuevas dreas (Ha)

ATACO - - - 0
CHAPARRAL 150 800 800 1750

PLANADAS - - - 0

RIOBLANCO - - - 0
Total 150 800 800 1750

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y las
restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se recomienda
considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso del suelo y con alta vulnerabilidad
ambiental.

% Proyeccioén de nuevas areas
para el cultivo de cafia panelera

1"'0000

Identificacion de veredas con
cultivos de cafia panelera

r
"
!
i
|
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I T
4660000 4680000 4700000 4720000



Cadena de valor del caucho en la subregion PDET Sur de Tolima

El caucho es una linea productiva forestal que contribuye a la reactivacion econdmica del territorio
ejecutandose en el municipio de Chaparral con 106 ha establecidas, con una edad superior a los 10 anos, en
donde se vinculan 53 personas que se dedican a esta actividad y que se encuentran en la Asociacion de
Agricultores de Caucho Natural de Chaparral (ASOCAUCHAT) organizacion conformada en un 8% por
mujeres.

Existen varios puntos criticos en la cadena de valor en la subregion que requieren ser atendidos para mejorar
su nivel de competitividad y sostenibilidad, donde se destacan principalmente los siguientes aspectos como el
bajo nivel de asistencia técnica, ademds, el tamano de las unidades productivas se encuentra por debajo del
que las familias consideran el ideal, de igual manera es bajo el nUmero de empleos y personas de la subregion
vinculadas a esta actividad. Por otfro lado, la participacion que tiene esta cadena en el nivel nacional es baja
y los productores no cuentan con algun tipo de certificacién que mejore su nivel de competitividad y refleje
un adecuado manejo técnico de sus cultivos; adicionalmente no se cuenta con infraestructuras de beneficio,
transformacién y comercializacidon que contribuyan al desarrollo de esta cadena.

Para el fortalecimiento de la misma en la subregion se requiere avanzar en el desarrollo de estrategias
orientadas a mejorar la productividad mediante el fortalecimiento de los procesos de establecimiento y
sostenimiento de cultivos con adecuado manejo técnico y disponibilidad de material vegetal adecuado a la
zona, para esto hay que tener en cuenta que los cultivos que se desarrollen en el territorio se establezcan en
los suelos aptos para esta actividad, asi como vinculacion de productores a programas de extension
agropecuaria en los diferentes eslabones de la cadena, igualmente se debe mejorar la dotacion de
infraestructuras mixtas para el acopio, transformacion y comercializacion para generar valor agregado a la
produccién y desarrollar estrategias comerciales, gestion y obtencidén de certificaciones en buenas practicas
forestales; por ultimo, es importante seguir promoviendo la asociatividad y la participacion equitativa de
hombres y mujeres en los procesos orientados a fortalecer la cadena del caucho en el territorio.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor del caucho
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: Jamundi, Cali, Palmira, Buga y

! Organizaciones
I de productores

ENTORNO

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DEL CAUCHO - SUR DE TOLIMA

PRODUCCION PRIMARIA

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

$ 53 654 881 cor

PN L
||||||||| Otorgados en creditos parala
AL cadena por Finagro en el 2020

El PDEA no contempla esta linea
productiva de manera especifica.

1 Concentrana 53
|:> asociados, de los

cuales el 8% son
mujeres.

.':l El municipio recibid asistencia
ﬂ./. . técnica (AT) entre los afos 2019
“e= - 2020.

Los procesos de AT son financiados en

un 100% por entidades publicas
nacionales: MADR y SENA

La cadena tiene una
amenaza alta por cambio

climdtico.
l En general, las vias de
comunicacién estdn en mal
estado.

Existen 7 centros potenciales
de consumo: Ibagué, Neiva, E

Tulud

\.

53 ProducIores»

produccién nacional

Capacidad de produccion

Linea priorizada en el 25%
municipio de Chaparral ~ Cobertura
Subregional

Representa el 0,1 23
de los hogares
rurales

El cultivo ocupa el

0,27% del area

con vocacion 1,06 ha
agroforestal de la Area
subregion Sembradas
(38 747 ha)
La produccién de la
subregiéon representa
74,2 T/ano

el0,11% dela

Produccidén

Unidad productiva promedio

(2,0 ha) inferior a la Unidad /\
minima rentable en la

subregion (5,0 ha)
-V__ Rendimiento promedio
EER 1,4 1/ha
50 000 plantas/ai ;'E
No se encuentran 1

registrados ante el ICA .
vivero

E.3
2%y Todas las
100% plantaciones del
Buenas municipio realizan
Practicas de buenas practicas
de
Cosecha

aprovechamiento

Mapeo y marcacién de drboles a
sangrar, filtrado de latex, llevan registro
de volumenes extraidos e insumos
utilizados.

Los productores tienen Planes
Operativos de

UIU Aprovechamiento y Planes de
proteccion forestal

No se realiza una disposicion
l’ adecuada de los residuos del

proceso, incluyendo lubricantes,

herbicidas, entre otfros

Fly

Centros de
acopio

En la subregién no se
identifican centros de
acopio para la linea
productiva que
permitan comercializar
de forma asociativa

Aspectos que requieren intervencion

- * Se requiere aumentar las dreas sembradas, construir infraestructura de acopio y de transformacién y

mejorar la infraestructura vial.

« Se requiere reforzar en los productores la importancia del cumplimiento de las normas ambientales,
registrar las plantaciones ante el ICA y obtener certificaciones que les permita acceder a mercados

diferenciados.

S e TLe

Plantas de
transformacién

No se realizan procesos de
transformacién del producto en
el municipio.

-

La comercializacién la

En el marco del PME
no se identifican
puntos de venta que
permitan la
comercializaciéon de
forma asociativa

al

el

Punto de
venta

No se identifican
planes de

Planes de abastecimiento
abastecimiento cauchero en los
cauchero

municipios

Comercializadores

&

realizan los mismos
productores

No se identifican sellos verdes
en la subregién para esta
linea productiva

Destinos de comercializaciéon

. B 100% de la produccion se
envia a Bogotd D.C.

J

Aspectos a resaltar

en mercados diferenciados.

« Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena

« Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional como internacional, en especial

» Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperacién
infernacional.



[COMPONEN
TE

e

re

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEARKW)

Sur de Tolima
- Caucho

53,7
ENTORNO

PRODUCCION PRIMARIA

50,8
POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

Servicios de soporte y
aspectos geogrdficos

69.4

* Infraestructura de acceso

Servicios publicos
*Disponibilidad sistemas de informacién

Colocacién de créditos especificos para la linea

Capital social y econémico 66,7
Educacién aplicada

indice de juventud

indice de vejez

Porcentaje de productores asociados
“Presencia de gremios

Presencia agroempresarial

[‘Presencia de organizaciones de segundo nivel
[‘PIB agropecuario
‘Enfoque diferencial

Seguridad y confianza 9

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes
Presencia de cultivos ilicitos

Entorno politico

Inclusion en los instrumentos de planificacion territorial

Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial

Ambiental/cambio climatico 77.8

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climatico
*Grado de amenaza de cambio climdatico para la cadena
Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
lcada vocacion de uso de suelo

Innovacién y tecnologia

" Prestacion del servicio de asistencia técnica
*Coberturay variacién en prestacion del servicio de
Asistencia Técnica

Relacién con PDEA

indice de innovacién del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 50,0

*Distancia de la produccién al principal polo de consumo
Estado general de las vias

Variacion de las exportaciones

Consumo aparente por lineas productivas
*Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de
compras publicas

*Presencia operadores de compras pUblicas

Relacion del territorio con la
produccion

50,0

isma
Unidad minima rentable promedio de la subregién
Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada

Cobertura de la linea en los municipios de la subregion

Capacidad y eficiencia de la
produccioén, tecnologia y 41,7
lespecializacion

Participaciéon de la cadena en la produccién nacional
Productividad o rendimiento

* Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena
Adopcion de BPA, BPG y registro ICA

Generacion de valor

Empleos generados actualmente por la linea en la
subregion, con respecto al total de los hogares rurales
Capacidad de generacion de empleo
|!’ercepci6n de necesidades 66,7

Percepcion de necesidades de mejora en el componente

*Uso del suelo con vocacién para la cadena por parte de la

Capacidad y cobertura del
beneficio

50,0

Predios con unidades de beneficio

Cobertura del servicio de beneficio poscosecha
Estado de las unidades de beneficio individuales

Cantidad de producto beneficiado en el territorio

Percepcion de necesidades

66,7

*Percepcion de necesidades de mejora en el componente

Capacidad para la
fransformacion

33,3

['Estado de las infraestructuras de transformacion

Capacidad instalada para transformar
IGrado de formalizacion (Registro INVIMA)

Generacion de valor

33,3

[* Presencia de infraestructuras de transformacion activas
en el territorio

Cantidad de la produccion que es transformada en el
territorio

Percepcion de necesidades

66,7

["Percepcion de necesidades de mejora en el
lcomponente

Capacidad para la
comercializacion
(infraestructura)

icomercializacion
icomercializaciéon

icomercializaciéon

Destino de la
comercializacion

Destino de la comercializacion

Canales de

comercializacion
Cantidad de aliados comerciales

Generacién de valor
Presencia de Certificaciones

LPercepcién de necesidades

Capacidad de las infraestructuras existentes para la
Cobertura de las infraestructuras existentes para la

Estado de las infraestructuras existentes para la

50,0
EX
X

66,7

Percepcion de necesidades de mejora en el

componente

I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
Bcio nivel de desarrolio: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis



Calificacion obtenida en variables
transformadoras

Estado de las
infraestructuras existentes
para la comercializacion:”

e

Cobertura de las
infraestructuras exis’ren’reg.O
para la comercializacign

Capacidad de las .~
infraestructuras existentesd
para la comercializacién

Cantidad de la produccic’m_-:
que es transformada en el®
territorio:

Presencia de.
infraestructuras de®
transformacion activas en -
el territorio -

Capacidad ins’rolodd}
para fransformar .

Cantidad de produc’ré".,.
beneficiado en el territorio

Cobertura del servicio dé"".,..

beneficio poscosecha

Presencia de
Certificaciones -agregan
valor al producto finaly:

Infraestructura de Inclusidn en los

acceso instrumentos de

............ ‘--..._......,_‘p!qniﬂcqciéﬂ

Capacidad de la
~ cadena para mitigar el
“.cambio climatico

Calificaciones
Altas

¢ Prestacion del servicio
“de asistencia técnica

Calificaciones " Distancia de la
Medias - produccion al principal

‘polo de consumo

. Participacion de la
@ boblacién rural en la

Calificaciones :cadena analizada

Bajas

:Cobertura de la linea
2en los municipios de la
- subregion

f"Rendimien’ro promedio de los
culfivos

.?'Tecnologio apropiada al
territorio y a la cadena

‘ Adopcién de BPA, BPG

BRREY. U ®..- y registro ICA
Capacidad de Empleos generados )
generacionde  gctyalmente por la linea en la ?°"V‘3E’,Lﬁggﬁsop°r componentes
empleo subregion, con respecto al e PRODUCCION PRIMARIA
total de los hogares rurales ®  BENEFICIO/POSCOSECHA
*  TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de
Meta Total Inversion
(2020-2030) (2020-2030)
(Millones)

Resumen de la estrategia / Actividades que
se requiere implementar*

Puntos criticos a fortalecer Componente

Aliados claves Municipios**

Asociaciones de productores de
Manejo técnico de plantaciones de caucho |caucho a nivel departamental,
Relacién del territorio con la (optimizacion de la produccidn, fertilizacién, ASOCAUCHAT, FAO, ART, Chaparal 150 $375
produccién acceso a incentivos ambientales, secado CORTOLIMA, Alcaldia de Chaparral, P
adecuado del caucho) Gobernacién del Tolima,
cooperacion internacional
=
. 0
beneficio, transformacion y v ‘i .
oI 3 los procesos de beneficio, postcosecha, caucho a nivel departamental, Chaparral 1 $ 100
comercializacion o transformacion, logistica y comercializacion | AsOCAUCHAT, FAO, ART,
Capacidad y eficiencia de la & CORTOLIMA, Alcaldia de Chaparral,
produccion, tecnologia y Suministro de insumos para el Gobernacion del Tolima, Chaparal : $0,7
especializacion aprovechamiento del caucho cooperacion internacional P ’
Capacidad y eficiencia de la Montaje de viveros con jardin clonal vy
producuoq fgcngloglo y regls’rro ante el I§A para el suministro de Chaparral 1 $ 200
especializacion pldantulas de calidad
c
B
g ICA., FINAGRO, Ministerio de
N . .
Generacion de valor comercial 5 Disefio e implementacién de estrategias de  /Ambiente y Desarrolio Sostenible,
0 comercializacion Alcaldia de Chaparral, CORTOLIMA, | chaparral 1 $ 50
L] Gobernacion del Tolima, SENA,
£ AGROSAVIA, organizaciones de
o productores
» 3 Fortalecimiento de capacidades
Innovacion y fecnologia o administrativas, de capital social y capital de Chaparral 1 $ 50
5 frabajo de organizaciones de productores
€ : >
Innovacion y tecnologia w Vinculacion de productores a programas de Chaparral 159 $ 159
extensidn agropecuaria

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Cartografia de apoyo

Titulo: Areas actuales Caucho

Municipios Area planteada de caucho (ha)

CHAPARRAL 106

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y
las restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se recomienda

considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso del suelo y con alta vulnerabilidad
ambiental.
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Cadena de valor del frijol en la subregion PDET Sur de Tolima

El frijol es una linea productiva que también ha venido contribuyendo en la seguridad alimentaria de las familias de la
subregidén, por lo que se desarrolla en 3 de los 4 municipios de la subregidén con 3 285 hectdreas establecidas y 1 377
personas que se encuentran vinculadas a esta actividad; en el municipio de Planadas se encuentra conformada la
Asociacion de Productores y Cultivadores de Frijol de Gaitania (ASOFRIG) siendo la Unica organizacién vinculada a esta
actividad, la cual est&d compuesta en un 18% por mujeres; por ofro lado, la linea se ha venido consolidando con proyectos
ejecutados recientemente que buscan fortalecerla y que tiene un importante potencial para la vinculacién a los
programas de compras publicas.

Existen varios puntos criticos en la cadena de valor en la subregidén que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de
competitividad y sostenibilidad, en donde se destaca principalmente la baja vinculacidén a programas de extensiéon
agropecuaria, asi como la carencia en créditos de FINAGRO para su fortalecimiento; actualmente, el plan de desarrollo
del municipio de Rioblanco y el PIDARET es el Unico que incluye la asignacidon de metas y presupuestos especificos para
promover el desarrollo de esta cadena ademds de presentar amenaza por el cambio climdtico y presentar una reducida
contribucién para mitigarlo; es de mencionar, que la participacién en la produccion de la subregion es baja en relacién
con la produccion nacional y se carece de infraestructura mixta para los procesos de acopio, seleccidén, clasificacion,
empaqgue, transformacion y comercializacién que permita realizar procesos y generar valor agradado a la produccion.

Para el fortalecimiento de la cadena de frijol en la subregién se requiere avanzar con el desarrollo de estrategias
orientadas a mejorar la productividad mediante el fortalecimiento de los procesos de establecimiento de cultivos con
adecuado manejo técnico y disponibilidad de material vegetal adecuado a la zona, para implementar esto hay que
tener en cuenta que los cultivos que se desarrollen en el territorio se establezcan en suelos aptos para esta actividad;
teniendo en cuenta que también se requiere mejorar en la dotacidn de unidades de poscosecha y dotar con
infraestructuras mixtas para el acopio, clasificacién, seleccidon y comercializacién garantizando generar valor agregado a
la produccién; asi mismo, se debe fortalecer la vinculacion a productores a programas de extension agropecuaria en los
diferentes eslabones de la cadena junto con el desarrollo de estrategias comerciales y consecucion de las certificaciones
en Buenas Prdcticas Agricolas (BPA); por ultimo, es importante aumentar la vinculacién de mujeres a las organizaciones de
productores que permita promover la participacién equitativa de hombres y mujeres en los procesos orientados a
fortalecer la cadena del frijol en el territorio.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor del frijol
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TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

L Y (
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Aspectos que requieren intervencion
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a « Construccién de centros de acopio en cada uno de los municipios, el cumplimiento de BPA, BPM y

obtener certificaciones que les permita acceder a mercados diferenciados.

« Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena

Aspectos a resaltar

- Alto potencial para la comercializacién tanto a nivel nacional, en especial en mercados
diferenciados.
« Cdlidad y cantidad del producto que permite sostener un mercado nacional

« Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperaciéon

internacional.
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CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LI'NEAm
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TRANSFORMACION

55,0
COMERCIALIZACI
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Relacién del territorio con la
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Estado de las infraestructuras de transformacion
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Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de

Puntos criticos a fortalecer Componente Resumen de la estrategia / Actividades Aliados claves Municipios** MSicHiolal IEE
P que se requiere implementar* P (2020-2030) (2020-2030)
(Millones)
Establecimiento de nuevas dreas
., 0 c cultivadas con frijol Planadas 8 $120
Relacion del territorio con la 52 Renovacion / Rehabilitacion de dreas
produccién - Capacidad y 05 . . Chaparral 459 $ 6885
e ) ! > € cultivadas con frijol
eficiencia de la produccion, 85 Vivero establecido para mejorar
i ializacié °a . o )
fecnologiay especializacion o disponibilidad de semillas adecuadas Planadas 3 $ 45
de frijol
3 Infraestructura comunitaria a construir
N _ . Planadas 1 $150
) para el beneficio de frijol
Capacidad y cobertura del § %
beneficio a8 Infraestructura comunitaria a adecuar blanadas : $100
ga para el beneficio de frijol
0
o.
N Alcaldias, Gobernacién del Chaparral, Rioblanco y
Capacidad para la ,g s Estrategias de comercializacién de frijol ;E:I\lrzo, FENALCE, FINAGRO, Planadas ’ 3 $120
comercializacion @5 ] B
(infraestructura) g O Infraestructura de acopio de frijol a Planadas 1 $100
0 adecuar
Fortalecimiento de capacidades
administrativas, de capital social y
capital de trabajo de organizaciones de Chaparraly Planadas 2 $300
productores
) ) o e Vinculacién de productores a Chaparral, Rioblanco y 413] $3098,25
Capital social y economico - 5 programas de extensidon agropecuaria Planadas '
Innovacién y tecnologia =
w Visibilizar la participacion de las mujeres Chaoarral. Rioblanco
en todos los eslabones de la cadena de Plongdas ! Y 2 $2
frijol
Alianza entre prestadores de servicio Alcaldia - Empresas .
privado de internet y la alcaldia local  [porestadoras de servicio de ggggzgﬁl’ Rioblanco y 2 $1
para suministro de banda ancha internet

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.
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Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas ambientales y
las restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio, por lo cual, se
recomienda considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso del suelo y con alta
vulnerabilidad ambiental.

% Proyeccion de nuevas areas
para el cultivo de frijol

Identificacion de veredas con
cultivos de frijol

(), Municipios 0 510

A . I .
R A R Ll T SN X :.;""c’iA ;}; m#fm \
4760000

T
4660000 4680000 4700000 4720000 4740000




Cadena de valor de la ganaderia en la subregion PDET Sur de Tolima

2 £ ﬂ - E-
La ganaderia es una de las lineas productivas priorizada para promover la reactivacion econdmica del territorio ya que se E

encuentra establecida en los 4 municipios, actualmente se desarrolla con sistemas extensivos caracterizada por bajos .:Mpa P %

indices productivos y reproductivos e implementacién de poca tecnologia, la ganaderia en la subregidn se orienta ' ‘
principalmente al doble propdsito y la produccidon de carne contando con 98 401 cabezas de ganado que ocupan

aproximadamente el mismo niumero de hectdreas (1 ha/cabeza), por otro lado, la ganaderia extensiva en la regidn se ha
venido impulsando con la implementacion de sistemas silvopastoriles para potenciar la produccidén y disminuir el impacto
gue genera sobre el medio ambiente, que a su vez vincula 2 898 personas y 3 organizaciones de productores que estdn
compuestas en un 26,7% por mujeres.

Esta linea se ha fortalecido a través de la implementacién de proyectos de alianzas productivas liderados por el MADR y
Asopastoril con el objetivo de generar sistemas de produccidn silvopastoril que buscan mejorar los niveles de produccidén y
manejar el suelo de forma sostenible, por lo que se resalta el hecho de que todos los entes territoriales de la subregién han
incluido acciones estratégicas para fortalecer esta linea en sus planes de desarrollo; ademds, en el territorio se cuenta con
3 plantas de transformacion de leche, pero sin infraestructuras de beneficio animal acorde a las normas técnicas y legales,
junto con la presencia de 3 puntos de compra y venta, asi como 23 aliados comerciales distribuidos en el comercio local,
intermediarios y clientes directos.

La cadena tiene varios puntos criticos que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad
encontrando dentro de los principales aspectos una amencza alta por cambio climdtico, baja vinculacién de los
productores a programas de extensidn agropecuaria y baja participaciéon en la produccidon nacional; para realizar el
fortalecimiento de la cadena es necesario avanzar en el desarrollo de estrategias orientadas a mejorar la participacién en
la produccién, asi como en la construccion y dotacidén de plantas de beneficio animal, la dotacién con infraestructuras
mixtas para el acopio, transformacién y comercializaciéon para generar valor agregado a la produccién incluyendo la
vinculacion del 100% de los productores a programas de extension agropecuaria en los diferentes eslabones de la cadena;
por otro lado, se necesita mejorar el desarrollo de estrategias comerciales como las ruedas de negocio y consecucién de
las certificaciones en Buenas Prdcticas Ganaderas (BPG) y Buenas Prdcticas de Manufactura (BPM) para garantizar la
optima comercializacién de los productos y subproductos derivados de la actividad ganadera. Por ultimo, es importante
aumentar la vinculacién de mujeres a las organizaciones de productores que permita promover la participacion equitativa
de hombres y mujeres en los procesos orientados a fortalecer la cadena de ganaderia en el territorio.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor de la ganaderia



ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DE GANADERIA - SUR DE TOLIMA

ENTORNO , i
PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION
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» Potencial para gestionar y participar en nuevos modelos de negocios
« Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperacion
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« Infraestructuras fisicas inadecuadas
» Material genético y oferta forrajera de baja calidad
«  Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras




COMPONENTE

e

re

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 55,8 Sur Del Tolima

- Ganaderia

70,2 66,7 51,7 ) 58,3 ]
ENTORNO PRODUCCION PRIMARIA POSCOSECHA Y/O BENEFICIO TRANSFORMACION COMERCIALIZACION

_ Relacién del territorio con la . . Capacidad para la
Servicios de soporte y iy Capacidad y cobertura del Capacidad para la P s P n
ppt 69,4 |produccion 66,7 .. i comercializacion
aspectos geogrdficos beneficio fransformacion .
(infraestructura)
Infraestructura de acceso U_so delsuelo con vocacion para la cadena por parte de la Predios con unidades de beneficio Estado de las infraestructuras de fransformacion Copoc-id-od q'e las infraestructuras existentes para la

Isma icomercializaciéon

Servicios pUblicos Unidad minima rentable promedio de la subregion Cobertura del servicio de beneficio poscosecha Capacidad instalada para transformar Cobertura de las infraestructuras existentes para la

Disponibilidad sistemas de informacion Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada  [Estado de las unidades de beneficio individuales IGrado de formalizacién (Registro INVIMA) icomercializacion

i* Estado de las infraestructuras existentes para la

Colocacién de créditos especificos para la linea [* Cobertura de la linea en los municipios de la subregion i Cantidad de producto beneficiado en el territorio lomercializacion

Capacidad y eficiencia de la

Capital social y econémico 59,3 |produccion, tecnologia y 66,7 Percepcion de necesidades 1[0[){'N (Generacion de valor 66,7 Bgilz:::%izlgcién 50,0
lespecializacion

Educocién aplicada *Participacion de la cadena en la produccion nacional Percepcién de necesidades de mejora en el componente I Presencia de infraestructuras de transformacién activas  [*Destino de la comercializacion
Indice de juventud Productividad o rendimiento en el territorio
Indice de vejez * Tecnologia apropiada para el territorio y la cadena [* Cantidad de la produccién que es transformada en el
Porcentaje de productores asociados * Adopcion de BPA, BPG y registro ICA territorio
*Presencia de gremios
. ) .z . 2 - Canales de
Presencia agroempresarial Generacion de valor 66,7 Percepcion de necesidades = 66,7 ey
comercializacion
Presencia de organizaciones de segundo nivel [ Empleos generados actualmente por la linea en la *Percepcion de necesidades de mejora en el Cantidad de aliados comerciales
PIB agropecuario kubregion, con respecto al total de los hogares rurales lcomponente
*Enfoque diferencial Capacidad de generacién de empleo
Seguridad y confianza m Percepcion de necesidades 66,7 Generacion de valor 33,3
*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes Percepcién de necesidades de mejora en el componente * Presencia de Certificaciones

[‘Presencia de cultivos ilicitos

Entorno politico 100,0 Percepcion de necesidades 66,7

[* Inclusion en los instrumentos de planificacién territorial *Percepcié? de necesidades de mejora en el
o o componente

[‘Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial P
Ambiental/cambio climatico

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climético
*Grado de amenaza de cambio climatico para la cadena
*Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
cada vocacién de uso de suelo
Innovacién y tecnologia 60,0

Prestacion del servicio de asistencia técnica

Coberturay variacion en prestacion del servicio de
Asistencia Técnica
['Relacion con PDEA
Indice de innovacién del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion
Mercado 72,2
* Distancia de la produccion al principal polo de consumo

Estado general de las vias I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
[*Variacion de las exportaciones Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
*Consumo aparente por lineas productivas IBojo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de
lcompras publicas
Presencia operadores de compras pUblicas

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis




Presencia de
Certificaciones -agregan
valor al producto final

Estado de las
infraestructuras existentes .-+
para la comercializacién @

Calificacion obtenida en variables
transformadoras

*

Cobertura de las
infraestructuras existentes .
para la comercializacion

Capacidad de las
infraestructuras existentes
para la comercializacior®

Medias

Cantidad de la produccién;:
que es transformada en el;
territorio:

Presencia de infraestructuras de:

transformacion activas en el'g
territorio *,

Capacidad instalada
para transformar .

Cantidad de produc’r.é'o,
beneficiado en el territorio

Cobertura del servicio de” #-.
beneficio poscosecha )

Infraestructura de
acceso

Calificaciones
Altas

Calificaciones

Calificaciones

Inclusion en los
insfrumentos de
_planificacién

Capacidad de la
_ cadena para mitigar el
#°-cambio climdatico

. Prestacién del servicio
¢ de asistencia técnica

Distancia de la
. produccién al principal
“polo de consumo

‘Participacion de la
#poblacion rural en la
cadena analizada

Bajas

: Cobertura de la linea
2 en los municipios de la
* subregién

: 'Rendimiento promedio de los
culfivos

"O"Tecnologl'a apropiada al
territorio y a la cadena

_‘_.‘-"Adopcién de BPA, BPG
y registro ICA

Convenciones por componentes

Capacidad de Empleos generados s ENTORNO
generaciéon de chuolmglnfe porlalineaenla . PRODUCCION PRIMARIA
empleo  subregion, con respecto al *  BENEFICIO/POSCOSECHA
fotal de los hogares rurales ®  TRANSFORMACION
*  COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de

Puntos criticos a Componente Resumen de la e.straifagla / Achwciades que Aliados claves Municipios** Meta Total Inversién (2020-2030)
fortalecer se requiere implementar (2020-2030) .
(Millones)
Reconversion - Establecimiento sistemas Ataco, Chaparral, Rioblanco
. . 2250 $7875
agro silvopastoriles y Planadas
Infraestructura intra predial (Paneles
Solares, establos, corrales de manejo, pica Ataco, Chaparral, Rioblanco
gt . - 870 $ 4 350
pasto, pluviometro, manejo de residuos, y Planadas
ofros)
B Implementacion de Buenas Prdcticas Ataco, Chaparral, Rioblanco 870 $:8700
Teierﬁlrgﬁfgc?nello Ganaderas (BPG) ICA, SINCHI, Ministerio de Ambiente, Y Planadas
roduccidn - Ministerio de Agricultura y Desarrollo Ataco. Chabarral. Rioblanco
80 acidad 5 Plan de mejoramiento genético Rural, Cooperacién Internacional, ’ Pllijnodlos 2900 $1015
eficigncio deTo ‘O Gobernacion, comunidades, ART, Y
roduccidén = Alcaldias, Comite Ganadero Ataco, Chaparral, Rioblanco
’:Oecnolo a ' 3 Planificacion predial Departamental, AGROSAVIA, SENA, ' Pllimcdlos 2900 $ 1450
especiclizgcign i a FINAGRO, Cortolima, Cdmara de Y
. comercio, Universidades. :
Ambiental/camb Predios inscritos ante el ICA ICA Ataco, Chaparral, Rioblanco 870 $8,7
io climdtico y Planadas
Predios libres enfermedades de conftrol Ataco, Chaparral, Rioblanco
- . ) 870 $713.4
oficial / Brucelosis y Tuberculosis y Planadas
Bonco's mixtos de forraje (gramineas y Ataco, Chaparral, Rioblanco 2900 $ 4640
leguminosas) y Planadas

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia /
Actividades que se requiere

Aliados claves

Requerimiento de

Capacidad y
cobertura del
beneficio

Poscosecha
y/o Beneficio

implementar*

Construccién planta de beneficio
animal (Municipal / Regional)

Mejoramiento planta de beneficio
animal

Capacidad para la
fransformacién

Transformacion

Sistema de Informacién en red /
Trazabilidad (Productores /
Subasta Ganadera / Planta de
Beneficio Animal /
Transformadores)

ICA, SINCHI, Ministerio de
Ambiente, Ministerio de

fortalecimiento de
emprendimientos en agroindustria
de transformacion

Agricultura y Desarrollo Rural,
Cooperacidn Internacional,
Gobernacién, comunidades,

Infraestructura de transformacioén
asociativa

ART, Alcaldias, Comité
Ganadero Departamental,

Cortolima, Cdmara de

Sistema de Informacién en red /
Trazabilidad de produccion

comercio, Universidades.

Gestion de alianzas comerciales

Desarrollo y registro de marca

AGROSAVIA, SENA, FINAGRO,

Municipios** LB GEE Inversién (2020-2030)
(2020-2030) :
(Millones)
Ataco, Rioblancoy
Planadas 3 $ 600
Chaparral 1 $ 100
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $120
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 8 $ 680
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $4000
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 12 $6000
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $160
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 26 $768

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia /

Requerimiento de

FUIES EIEER @ Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios** U Inversion (2020-2030)
fortalecer . o (2020-2030) .
implementar (Millones)
Ataco, Chaparral,
Infraestructura de acopio y red de frio Rioblanco y 4 $ 4000
(leche) / Veredal y municipal Planadas
Ataco, Chaparral,
Estrategia regional de Rioblanco y
Sy . 12 $ 480
5 comercializacion de ganado en pie Planadas
(Y]
Capacidad para la g Ataco, Chaparral,
comercializacion S Laboratorio y equipos de andlisis de Rioblanco y
; 9 2 $ 1000
(infraestructura) - Y] leche Planadas
.7 0
Generacion de valor £ ICA, SINCHI, Ministerio de Ambiente,
o . T - Ataco, Chaparral,
¥) Planta de Tratamiento de Agua Ministerio de Agricultura y Desarrolloy,.
. -, - Rioblanco y
Potable /Planta de Tratamiento de Rural, Cooperacion lmemcc'onc'"Plonodos 4 $ 400
Agua Residual Gobernacién, comunidades, ART,
Alcaldias, Comité Ganader Ataco. Chaoarral
Transporte especializado leche Departamental, AGROSAVIA, SENA’Riobloﬁco P ’
(Predios ganaderos a Centro de FINAGRO, Cortolima, Cdmara de Y 4 $ 600
: L ; . - Planadas
Acopio / a Plantas de Transformacion)icomercio, Universidades.
Fortalecimiento de capacidades de Ataco, Chaparral,
capital social y capacidades Rioblanco y 12 $1200
administrativas de organizaciones de Planadas
Capital social y roductores
econdmico o Ataco, Chaparral,
: . . ye . .
5 Progromc de asistencia técnica en Rioblanco y 8.694 $2 6082
t predios ganaderos Planadas
(1§ )
Ambiental/cambio L Afoco, Chaparral,
S . Formulacion del plan de desarrollo Rioblanco y
climdtico - Innovaciéon y 1 $ 400
, ganadero Planadas
fecnologia

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.
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Cadena de valor de la piscicultura en la subregion PDET Sur de Tolima

La piscicultura es una linea productiva que puede aportar a la reactivaciéon econdmica del territorio encontrdndose establecida
en los 4 municipios de la subregién y vinculando 291 personas en 4 organizaciones que se conformadas en un 48,5% por mujeres;
es una linea gue se realiza a nivel semintensivo tanto a nivel de monocultivo como de policultivo donde la produccién se realiza
en estanqgues de tierra y recientemente se estédn empezando a implementar la tecnologia de estanques de geomembrana
llevando asi una variada produccidén de especies tales como trucha arco iris, cachama blanca, tilapia roja, bocachico y
cachama negra.

Es una linea que cuenta con una amplia vocacion en cuerpos de agua que puede facilitar su establecimiento por lo que se ha
venido posicionando en el territorio teniendo en cuenta que el departamento del Tolima es reconocido como el tercer productor
a nivel nacional asi como en el PIDARET, lo que ha favorecido las alianzas comerciales y ha generado que en los municipios de
Rioblanco y Planadas se incluya dentro de sus planes metas para el fortalecimiento de esta actividad teniendo en cuenta la
importante proyeccién que tiene y el crecimiento del mercado tanto a nivel nacional como internacional.

La cadena tiene varios puntos criticos que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de competitividad y sostenibilidad
donde se resaltan las problemdticas asociadas al tamano de la unidad productiva que se encuentra por debajo de unidad
minima rentable, la baja participacion de la cadena en la produccién nacional y del nUmero de personas, asi como la falta de
importancia dada a esta actividad entorno a la generacién de ingresos del territorio, de igual manera la linea se ve afectada
por el bajo nivel de tecnificacion con que se desarrolla este cultivo en la zona presentando rendimientos menores a los
promedios del nivel nacional; es importante mencionar las dificultades para el cumplimiento de las normas técnicas y sanitarias y
la obtencién de las certificaciones y registros necesarios para formalizar esta actividad productiva, asi como la falta de unidades
de beneficio/poscosecha, tfransformacion, acopio y comercializacién en el territorio.

Para el fortalecimiento de la cadena en la subregién se hace necesario avanzar en el desarrollo de estrategias orientadas a
mejorar la productividad mediante el fortalecimiento de los procesos de establecimiento de nuevas unidades productivas con
adecuado manejo técnico para implementar, para esto, se debe tener en cuenta el estudio de los cultivos que se desarrollen en
el territorio y que estos se establezcan en zonas aptas para su productividad, asi como mejorar en la dotacién de unidades de
poscosecha/beneficio y dotar con infraestructuras mixtas para el acopio en frio, la transformacién y la comercializacion, de tal
manera, que garanticen la generacion de valor agregado a la produccién; ademds se requiere vincular a productores a
programas de extensidén agropecuaria en los diferentes eslabones de la cadena y desarrollar estrategias comerciales para la
consecucién de las certificaciones en Buenas Précticas de Produccién Piscicola (BPPP), Buenas Practicas de Manufactura (BPM)
y registro ICA; por Ultimo, es importante aumentar la vinculacién de mujeres a las organizaciones de productores que permita
promover la participacién equitativa de hombres y mujeres en los procesos orientados a fortalecer la cadena.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Cadena de valor de la piscicultura




ENTORNO

$ 172 000 000 cor

Otorgados en créditos para la
cadena por Finagro en el 2020

Esta incluida en el 42,9% de
los instrumentos de planificacion
del territorio.
Bl 100% de estos instrumentos
cuentan con presupuesto de apoyo
para la cadena.

El PDEA contempla esta linea
productiva. (Tilapia)

4 Concentran 82
Organizaciones asociados, de los

de productores cuales el 48,5%
son mujeres.
,i/:l

Los procesos de AT son financiados en
un 100% por entidades publicas

bee

En general, las vias de
comunicacién estdn en mal

estado.

100% de los municipios
recibid asistencia técnica (AT)
enfre los anos 2019 - 2020.

La cadena tiene una
amenaza alta por cambio
climdtico.

Existen 7 centros potenciales
consumo: Neiva, lbagué, Tulud,
Buga, Palmira, Cali, Jamundi.

 Es necesario implementar un programa para el registro de las dreas de produccién ante el ICA y se
g obtengan los permisos necesarios para poder comercializar de forma directa a otros mercados.
a + Se requiere la construccién de infraestructura para los procesos de poscosecha/beneficio, fransformacién y

comercializacién.

- Generar empoderamientos sensibles al género que reconozca necesidades especificas de las mujeres.

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DE PISCICULTURA - SUR DE TOLIMA

PRODUCCION PRIMARIA

TRANSFORMACION

COMERCIALIZACION

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

e ) ( 4 )
Linea pnonzgdg en los 4 100% P
municipios dg}lo Cobertura D % Capacidad para el
subregion. subregional g 1 almacenamiento
... Puntos de 3,6 T.
...29 » Representa el 0,47% Unidades venta
Productores de los hogares rurales Poscosecha/beneficio

Los cultivos piscicolas

ocupan el 0,012% 13,2 ha
del drea con vococi@n Espejo de
de la subregion agua

(113 051 ha)

E145,39% del drea se emplea
estanques en geomembranay el

54,61 en estanques de tierra,
en modelos semintensivos.

El 98,4% de las unidades productivas
piscicolas se encuentran en regular o
mal estado.

La producciéon de la

subregidén representa 21 1/aiio
el0,01% dela Produccién

produccion nacional

El  rendimiento promedio de la

subregién es de 0,2 peces/m2

Cachama Blanc

No se identifican este tipo de
unidades individuales o
colectivas en la subregién

ik

Capacidad para

1 acopiar 0,75 1/afo, lo

Centros de que equivale al 4% de
acopio

la  produccién  del

territorio

El centro de acopio se
encuentra en mal estado

ke

Plantas de Proceso

No se identifican plantas o procesos de
transformacion en la subregién

En el punto de venta se vende
principalmente Trucha Arco lIrisy se
ubica en el municipio de Chaparral

3

Comercializadores

Principales Clientes:
L

intermediarios en
Neiva y Bogotd,
venta directay
venta local

Productos que comercializan los
Clientes: pescado entero eviscerado,
sin escamas y refrigerado.

Destinos de comercializaciéon

Trucha arco iris Neiva )
Tilapia Roja Principales o
Bocachico Especies
Cachama Negra ||cultivadas -.
| )L J N <

Aspectos a resaltar

internacional.

» Se cuenta con marca colectiva Tolipez en el departamento lo que ayuda a un mayor
posicionamiento al producto piscicola
* La facilidad de asequibilidad a las fuentes de Agua con la que cuenta la mayora de los
predios
- Apoyo y fomento por parte de diferentes programas gubernamentales y de cooperacion



COMPONENTE

Ve

e

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 50,1

Sur Del Tolima
- Piscicultura

67,4
ENTORNO

PRODUCCION PRIMARIA

POSCOSECHA Y/O BENEFICIO

53,3

TRANSFORMACION

50,0 ,
COMERCIALIZACION

Servicios de soporte y
aspectos geogrdficos

52,8

I Infraestructura de acceso

Servicios publicos
*Disponibilidad sistemas de informacién

*Colocacion de créditos especificos para la linea

Capital social y econémico 59.3
["Educacién aplicada

Iindice de juventud

Iindice de vejez

‘Porcentaje de productores asociados

Presencia de gremios

Presencia agroempresarial

Presencia de organizaciones de segundo nivel
PIB agropecuario
"Enfoque diferencial

Seguridad y confianza

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes
Presencia de cultivos ilicitos
Entorno politico
*Inclusion en los instrumentos de planificacion territorial

Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial

Ambiental/cambio climatico 55,6

I Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climdtico

Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena

Disponibilidad de tfierra dentro de la frontera agricola por

lcada vocacion de uso de suelo

Innovacién y tecnologia 66,7
Prestacion del servicio de asistencia técnica

*Coberturay variacién en prestacion del servicio de

Asistencia Técnica

["Relacién con PDEA

Iindice de innovacion del departamento
["Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 66,7

*Distancia de la produccién al principal polo de consumo
Estado general de las vias

Variaciéon de las exportaciones

*Consumo aparente por lineas productivas

Aplicabilidad de la linea para vincularse a la ley de
lcompras publicas

*Presencia operadores de compras pUblicas

Relacion del territorio con la
produccién

50,0

misma
Unidad minima rentable promedio de la subregién
I* Participacion de la poblacion rural en la cadena analizada

Cobertura de la linea en los municipios de la subregion

Capacidad y eficiencia de la
produccién, tecnologia y 50,0
lespecializacién

Participacion de la cadena en la produccion nacional

* Productividad o rendimiento

I* Tecnologia apropiada para el territorio y la cadena

* Adopcion de BPA, BPG y registro ICA

Generacion de valor
* Empleos generados actualmente por la linea en la

subregion, con respecto al total de los hogares rurales
* Capacidad de generacion de empleo

|!’ercepci6n de necesidades 100,0

Percepcion de necesidades de mejora en el componente

*Uso del suelo con vocacion para la cadena por parte de la

Capacidad y cobertura del
beneficio

33,3

‘Predios con unidades de beneficio

Cobertura del servicio de beneficio poscosecha
Fstado de las unidades de beneficio individuales

Cantidad de producto beneficiado en el territorio

Percepcion de necesidades

100,0

Percepcion de necesidades de mejora en el componente

Capacidad para la
fransformacién

['Estado de las infraestructuras de transformacion

Capacidad instalada para transformar
IGrado de formalizacion (Registro INVIMA)

Generacion de valor

66,7
Presencia de infraestructuras de transformacién activas
en el territorio

Cantidad de la produccion que es transformada en el
territorio

Percepcién de necesidades m

*Percepcién de necesidades de mejora en el
componente

Capacidad para la
comercializacion

(infraestructura)
* Capacidad de las infraestructuras existentes para la
icomercializacién

Cobertura de las infraestructuras existentes para la
icomercializaciéon

Estado de las infraestructuras existentes para la
icomercializacién

Destino de la
comercializacion

Destino de la comercializacion

50,0

Canales de

comercializacién
Cantidad de aliados comerciales

66,7

Generacion de valor

* Presencia de Certificaciones
Percepcion de necesidades m

Percepcién de necesidades de mejora en el
lcomponente

I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
IBo]o nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis



Calificacién obtenida en variables Presencia de  Infraestructurade  Inclusion en los
transformadoras Certificaciones -agregan acceso instrumentos de

valor al producto fiﬂql&' ----------- o, _plonificocién
¢ Capacidad de la

Estado de las ... cadena para mitigar el

infraestructuras Qm_s‘ren.Tles - ® Calificaciones & cambio climatico
para la comercializacion:* Altas
Cobertura de las .- .. Prestacion del servicio

infraestructuras existentes .
para la comercializacién’

@' de asistencia técnica

. Calificaciones
Capacidad de las Medias

infraestructuras exis’ren‘res_.‘
para la comercializacién

. Distancia de la
¢-Pproduccion al principal
polo de consumo

Cantidad de la produccién;"
que es transformada en el
territorio:

- Participacion de la
@ poblacién rural en la

Collifaseienes écodeno analizada

Bajas
Presencia de infroes’rruc’ruros"-_

de fransformacion activas en
el territorio ~

‘Cobertura de la linea
‘en los municipios de la
~subregion

Capacidad ins’rolod&,

oara fransformar - ?'Rendimien’ro promedio de los

* cultivos

Cantidad de produc’ré”.' | '.Tecnologl'o apropiada al
beneficiado en el territorio ™. . feritorioy ala cadena

Cobertura del servicio dé"w‘..

g ... Adopcién de BPA, BPG
beneficio poscosecha :

RRRTH PSR e yregistro ICA
Capacidad de Empleos generados ?onveERﬁgrR‘Esopor componentes
generacién de i *  PRODUCCION PRIMARIA
empleo ocTuoImglnTe porlalinea enla ) IO POSCOS e
subregion, con respecto al e TRANSFORMACION
total de los hogares rurales o

COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia / Actividades

que se requiere implementar*

Aliados claves

Requerimiento de

Suministro de equipos para medicion de

AUNAP, ICA, CORTOLIMA,
alcaldias, Gobernacion,

organizaciones de
piscicultores, SENA,
niversidades, cdmaras de

comercio

Be: calidad de agua digital/colorimetria
o - -

B o £ Suministro de otros equipos para la
Relacion del territorio con la & actividad: recipientes pldsticos, balanzas,
p'ro.ducqon - Copomdoql, y 5 redes de pesca
eficiencia de la produccidn, S EQui ; loaia Biofloc:

tecnologia y especializacion v quIPOs para tecnologia biotioc.
3 aireadores, bombas sumergibles y otros
£ . .
Permiso de cultivo
Infraestructura de planta de proceso a
construir
~§ Desarrollo de producto
5
Capacidad para la £ .
-, = Desarrollo y registro de marca
transformacién K]
n
§ Fortalecimiento de emprendimientos en
=

agroindustria

Gestion de alianzas comerciales

Municipios** Meta Total Inversién
= (2020-2030) (2020-2030)
(Millones)

Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $24
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 291 $3783
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $80
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 291 $ 43,65
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 4 $2000
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 12 $ 360
Chaparral 1 $ 40
Ataco, Chaparral,
Rioblanco y Planadas 12 $ 600
Rioblanco 3 $ 120

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento
de
Inversion
(2020-2030)
(Millones)

Puntos criticos a
fortalecer

Meta Total
(2020-2030)

Resumen de la estrategia / Actividades

Componente Aliados claves Municipios**

que se requiere implementar*

AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias
Ne) ’ ’ ’ ’
(Y] Puntos de venta a construir Gobernacién del Tolima, organizaciones A.TGCO’ Chaparral, 4 $ 200
. o] Rioblanco y Planadas
Capacidad para la N de productores
. . .7 c
iﬁ\?ﬁ;ﬂé‘ﬁg;‘ ) AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias, Ataco. Chaparal
"E’ Capacidades de gestion comercial Gobernacién del Tolima, organizaciones Rioblohco %Ionoldos 12 $ 480
8 de productores Y
AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias
. . ey . ’ R Ataco, Chaparral,
Capital social Gobernacién del Tolima, organizaciones Rioblanco y Planadas 4 $ 600
de productores
AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias
. - . Sy . ’ R Ataco, Chaparral,
Capacidades administrativas Gobernacién del Tolima, organizaciones Rioblanco y Planadas 12 $ 600
de productores
AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias,
Capital social y o . o Gobernacion del Tolima, organizaciones |Ataco, Chaparral,
econdmico - Innovacion § Plan de asistencia fecnica de productores, SENA, universidades, Rioblanco y Planadas 873 $654.75
y tecnologia :F: cdmaras de comercio
AUNAP, ICA, CORTOLIMA, alcaldias,
Formacion tecnolégica de capitall Gobernacién del Tolima, organizaciones |Ataco, Chaparral, 108 $ 486
humano de productores, SENA, universidades, Rioblanco y Planadas
cdmaras de comercio
. . SENA, CORTOLIMA, CPT, universidades
Fortalecimiento del CPT mediante la ’ - L , ' Ataco, Chaparral,
nvestigacién Aplicada fjgilr:noaon del Tolima, alcaldias, ICA, Rioblanco y Planadas 3 $150

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




Cartografia de apoyo

Titulo: Areas actuales piscicultura

MUNICIPIO AREA (Ha)

ATACO )
CHAPARRAL 0.12
PLANADAS 7
RIOBLANCO 0.1

Total general 13,22

Se deberd tener en cuenta para el desarrollo de la actividad productiva las alertas
ambientales y las restricciones generadas por el uso del suelo que existen en el territorio,
por lo cual, se recomienda considerar las zonas que presenten conflictos en torno al uso
del suelo y con alta vulnerabilidad ambiental.
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Actividad de PSA en la subregion PDET Sur de Tolima

El cambio climdtico es uno de los retos mds importantes que afronta la humanidad en la actualidad por lo
que la comunidad cientifica, los grupos sociales, empresariales y politicos estdn convencidos que este
fendmeno constituye uno de los mayores desafios ambientales en las metas enfocadas al desarrollo
sostenible. Cuando se habla de Pagos por Servicios Ambientales (PSA) hace referencia a un sistema que
entrega un incentivo econdmico a las personas que prestan servicios ambientales como conservar una
cuenca hidrica o un bosque, en este sentido, esta linea se encuentra priorizada por los 4 municipios en la
subregion Sur del Tolima. De esta manera, es preciso resaltar que en lo referente al conocimiento general y
experiencia de los PSA, el 100% de las enfidades territoriales manifestd tener conocimiento de los conceptos
de biodiversidad, el 75% dijo conocer el funcionamiento de los esquemas PSA, el 100% conoce la normativa
1007 del 14 de junio de 2018, y el 75% dijo conocer los contenidos minimos para la formulacion de proyectos
frente a esta linea, por lo que se evidencia una necesidad fortalecer esta temdatica para su afianzamiento en
el territorio, dado que en la actualidad no se presenta ningun proyecto en la Corporacion Auténoma
Regional CAR.

Frente a los mecanismos del mercado nacional ninguno de los municipios manifestd haber tenido alguna
experiencia en proyectos de carbono forestal como REDD+, siendo evidentes las necesidades que requieren
atencion para mejorar el nivel de competitividad y sostenibilidad de la cadena. En este sentido, deben
desarrollarse estrategias de fortalecimiento de los procesos de capacitacion en temas de fondo de la cadena
y en la formulacion de iniciativas de proyectos dirigidos a los PSA.

En cuanto a las capacidades técnicas minimas para el desarrollo de los proyectos PSA no se evidenciaron
metas especificas para el diseno e implementacién de proyectos de carbono forestal REDD+; tampoco se
encontré que los PSA cuentan con metas claras y especificas en sus instrumentos de planificacion en ningln
municipio, por lo que se puede relacionar con el desconocimiento de esta actividad en la subregion o se
tiene priorizadas cuencas con escasa cobertura natural, por ofro lado, se debe tener en cuenta que los
municipios cuentan con informacion espacial de su jurisdiccion, y esto puede facilitar el proceso de
implementacion orientados a mejorar la planificaciéon en torno a estos mecanismos de incentivos, junto con
el fortalecimiento y apoyo para la conformacion de organizaciones vinculadas a esta linea.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Actividad de Pagos por Servicios Ambientales (PSA)



ENTORNO

No se otorgaron créditos para la
cadena por Finagro en el 2020 .

Estd incluida en el 86% de los
instrumentos de planificacion del
territorio, los cuales cuentan
presupuesto de apoyo para la
cadena.

No se identificaron
organizaciones de

Organizaciones  productores
de productores  relacionados con esta
linea.

Bl 50% de los municipios
manifestaron necesidad de
recibir capacitacién en temas
de PSA

ﬁﬁ/‘__ﬁli

Areas con alertas ambiéntales

- Alerta Alta: 15,13 ha

+  Alerta media: 2 471 ,95 ha
+ Alerta baja: 477,45 ha

La cadena tiene una
amenaza alta por cambio
climdtico.

En general, las vias de
comunicacion, estdn en mal
estado.

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR PAGO POR SERVICIOS AMBIENTALES - SUR DE TOLIMA

CONOCIMIENTO GENERAL Y EXPERIENCIA EN LOS
MECANISMO PAGO POR SERVICIOS AMBIENTALES Y
CARBONO FORESTAL

4 \

La entidad territorial conoce y 100%
comprende los conceptos de De |
biodiversidad y servicios € los
municipios

ecosistémicos

La entidad territorial conoce
el funcionamiento de los
esquemas de PSA

75% De los

municipios

La entidad territorial conoce la - 100%
normativa nacional referente a De los
esguemas o proyectos PSA municipios

0% La entidad territorial conoce los
De los mecanismos del mercado
municipios  nacionaly /o global de carbono
La entidad territorial conoce los 0%
o

objetivos y/o propdsitos de los
proyectos de carbono forestal
como Redd++

De los
municipios

La entidad territorial
considera la necesidad de
capacitarse

50%

De los municipios

La entidad territorial cuenta con
alguna experiencia en el diseno 0%
de proyectos de carbono De los
forestal como REDD+ municipios

0% La entidad territorial ha tenido (o
De los tiene) algin proyecto o cooperacion
municipios con la Autoridad ambiental regional

La entidad territorial cuenta con
experiencia en la ejecuciéon y/o 0%
coejecucion de convenios con De los
entidades de cooperacién Mmunicipios

infernacional

25% la entidad territorial ha tenido
De los vinculos de cooperacion con
municipios entfidades de educacién superior.

CAPACIDADES TECNICAS MIiNIMAS PARA EL DISENO,

ESTRUCTURACION, IMPLEMENTACION Y SEGUIMIENTO DE

PROYECTOS PSA Y CARBONO FORESTAL

r

100%

De los municipios

Se identifican apuestas de PSA

La entidad territorial estaria dispuesta
a explorar mecanismos de 0%
cooperacion internacional, para el De los
diseno y la formulacion de proyectos municipios
tipo PSA

0% Cuenta con metas establecidas

. .. enPSA
De los municipios

La entidad territorial cuenta con
0% metas establecida para el diseno
De los municipios e implementacién de proyectos
de Carbono forestal (REDD+)?

Hay resguardos indigenas con 0%
instrumentos de ordenacion pe o5 municipios
territorial

0% Hay consejos comunitarios con
o

.. . instrumentos de ordenacion
De los municipios territorial

La entidad territorial cuenta con
78% .inf.orr}no.cién espgciol de su
~ .. Jurisdiccion en sistemas de
De los municipios jntormacion geogréfica como:
ArcGis, o Qgis

La entidad territorial cuenta con
algun tipo de zonificacién ambiental 0%
de su ferritorio, legalmente aprobado
por la Autoridad Ambiental Regional
(CAR) correspondiente a su
jurisdiccion

De los
municipios

\. J/

CAPACIDADES FINANCIERAS Y PRESUPUESTALES
MINIMAS PARA EL DISENO, ESTRUCTURACION,
IMPLEMENTACION Y SEGUIMIENTO DE PROYECTOS PSA.Y
CARBONO FORESTAL

Recursos de rentas propias

$ 250 000 000 destinados a proyectos
PSA
Inversiones para PSA en $ 0

planes municipales

Recursos del sistema general
$ 0 de regalias destinados a PSA

Recursos del presupuesto
general de la nacién SO
destinados a PSA

» Los municipios de la subregion requieren aumentar
los procesos de acompanamiento para el desarrollo
de proyectos relacionados con PSA

«Se requiere promover la conformacidn de
organizaciones de productores que promuevan y
ejecuten proyectos de PSA

«Existen mdas de 200 000 ha con alertas
ambientales que requieren acciones orientadas a la
recuperacion y proteccién.

Aspectos aresaltar

* Los planes de desarrollo de todos los municipios
evidencian interés y reconocimiento de la
importancia que tiene esta linea en el territorio.
Igualmente, tienen asignados recursos especificos
para su desarrollo, asi como el respaldo de
entidades departamentales y nacionales para este
proceso.

« La subregién cuenta con zonas con dreas protegidas
que pueden ser un importante potencial para evitar
que se sobrepase la frontera agricola

» Los enfes fterrtoriales cuentan con informacién vy
herramientas relevantes para facilitar el inicio de la
implementacion de procesos relacionados con PSA

Proyectos en curso

No se identificaron proyectos de esta linea en
ejecucion en la subregidon



TE

COMPONEN|

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 50,1

Sur Del Tolima
- Pago Por Servicios Ambientales

58,3
ENTORNO

CONOCIMIENTO Y EXPERIENCIA

CAPACIDADES TECNICAS

53,7
CAPACIDADES FINANCIERAS

Servicios de soporte y aspectos
geogrdficos

Infraestructura de acceso

50,0

*Servicios pUblicos

Disponibilidad sistemas de informacién

*Colocacion de créditos especificos para la linea

Capital social y econémico

55,6

"Educacion aplicada
indice de juventud

tndice de vejez

*Porcentaje de productores asociados

[‘Presencia de gremios
[‘Presencia agroempresarial

"Presencia de organizaciones de segundo nivel
PIB agropecuario
*Enfoque diferencial

Seguridad y confianza

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes
['Presencia de cultivos ilicitos

Entorno politico

51,6
1000 |

55,6

[ Inclusion en los instrumentos de planificacién territorial
Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial
Ambiental/cambio climatico

Capacidad de la cadena para mitigar el cambio climético
"Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
"Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por cada vocacion

de uso de suelo

Innovacién y tecnologia
*Prestacion del servicio de asistencia técnica

I Cobertura y variacion en prestacion del servicio de Asistencia T
Relacién con PDEA

iindice de innovacion del departamento

Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 80,0

* Los indicadores de mercado tienen una calificacién intermedia (criterio de
experto)

Conocimiento general de las entidades 667
territoriales sobre los procesos de PSA ’

Conoce y comprende los conceptos de biodiversidad y servicios
lombientales o ecosistémicos.

* Conoce el funcionamiento de los esquemas de PSA

[Conoce la normativa nacional Decreto 1007 del 14 de junio del 2018

Conoce los mecanismos del mercado nacional y/o global de carbono.
[Conoce los objetivos y/o propdsitos de los proyectos de carbono forestal
como REDD+

"La entidad considera la necesidad de capacitarse

xperiencia en procesos y proyectos de
SA

‘Cuenta con alguna experiencia en el diseho de proyectos de carbono
orestal como REDD+

Tiene o ha tenido proyectos o cooperaciones con la Autoridad Ambiental
Regional (CAR) para proyectos de PSA

*Cuenta con experiencia en la ejecucion y/o coejecucion de convenios
con entidades de cooperacién internacional

"Ha tenido vinculos de cooperacion con entidades de educacion superior
(SENA, Universidades), o institutos de investigacién reconocidos por el SINA
(Sistema Nacional Ambiental) o COLCIENCIAS

Intencién de desarrollo de PSA

66,7

Se identifican apuestas de PSA

* Estaria dispuesto a explorar mecanismos de cooperacién internacional
para proyectos tipo PSA

Metas establecidas

Cuenta con metas para el disefio e implementacion de proyectos de PSA

Cuenta con metas para el disefio e implementacion de proyectos de
Carbono forestal (REDD+)

Aptitud y herramientas del territorio

Hay resguardos indigenas con instrumentos de ordenacién territorial
Hay consejos comunitarios con instrumentos de ordenacion territorial
Cuenta con informacién espacial de su jurisdiccion en sistemas de

nformacién geografica como: ArcGis, o Qgis

* Cuenta con algun tipo de zonificacion ambiental de su territorio,

egalmente aprobado por la Autoridad Ambiental Regional

Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80
puntos

Medio nivel de desarrollo: Calificaciones
totales entre 50 y 80 puntos

Bajo nivel de desarrollo: Calificaciones
totales inferiores a 50 puntos

Capacidad para la realizacién de los
productos artesanales

[ Cuenta con recursos del Sistema General de Participacion

44,4

Cuenta con recursos del DPS

Cuenta con recursos de las ineas de Redescuento con tasa Compensada
de FINDETER

Cuenta con recursos de Mecanismo de Obras por Impuestos

[* Cuenta con recursos de Mecanismo de Compensaciones por el Medio
Biotico

* Cuenta con recursos de rentas propias (1%)

[ Cuenta con recursos del Presupuesto General de la Nacion,

" Cuenta con recursos del Sistema General de Regalias

Contempla en sus instrumentos de gestion (plan de Desarrollo Municipal),

nversiones para proyectos de PSA o de carbono forestal

* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andlisis



Calificacion obtenida

Inclusion en los

en variables transformadoras
Contempla en sus instrumentos
de gestion inversiones para
proyectos de PSA o de carbono forestal,. -

Cuenta con recursos del Sistema .
General de Regalias .
> Altas
Cuenta con recursos del Presupuesto .
General de la Nacién -

Cuenta con recursos de sus rentas
propias (1%)-

Cuenta con recursos del Mecanismo  ;
de Compensaciones por el Medio
Bidtico :

Cuenta con recursos del Mecanismo de -
Obras por Impuestos -,

Cuenta con recursos de las Lineas de.
Redescuento con tasa Compensada de FINDETER -,

Cuenta con recursos del Departamento ded$
Prosperidad Social

Cuenta con recursos del Sistema General de”™ -
Participacion

cuenta con algun tipo de zonificacidon ambiental de su territorio,
legalmente aprobado por la Autoridad Ambiental Regional (CAR)
correspondiente a su jurisdiccion

Calificaciones

Calificaciones

Instrumentos de
Planificacion Territorial

Presupuesto en los Instrumentos de
Planificacién Territorial

Mitigacién de cambio
climdtico

) Grado de Amenaza de Cambio
b Climdtico para la cadena

Calificaciones

Medias La entidad territorial ha tenido (o tiene)

algun proyecto o cooperacion con la
. Autoridad Ambiental Regional (CAR)

. Conoce y comprende los conceptos
'\ de biodiversidad y servicios
v ambientales o ecosistémicos

Bajas

v:' Conoce el Funcionamiento De Los
- Esquemas De Pago Por Servicios
Ambientales (PSA)

-~ Conoce los mecanismos del mercado
nacional y /o global de carbono

-* Ha tenido vinculos de cooperacion con entidades de educacion

por el SINA (Sistema Nacional Ambiental) o COLCIENCIAS

" Estaria dispuesta a explorar mecanismos de cooperacion

Cuenta con informacién espacial de
su jurisdiccién en sistemas de
informacién geogrdfica como: ArcGis,
o Qgis

Convenciones por componentes
° ENTORNO

CONOCIMIENTO GENERAL
CAPACIDADES TECNICAS
CAPACIDADES FINANCIERAS

superior (SENA, Universidades), o institutos de investigacion reconocidos



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia /
Actividades que se requiere
implementar*

Aliados claves

Municipios**

Meta Total
(2020-2030)

Requerimiento de
Inversién (2020-2030)
(Millones)

Conocimiento general
de las enfidades

CORTOLIMA, Ministerio Ambiente y
Desarrollo Sostenible, cooperacion

territoriales sobre los 2 Formacion en el marco nternacional, Gobernacion, comunidades, Ataco, Chaparral,
o : L ART, alcaldias, prestadores de servicios Rioblanco y 121 $1815
procesos de PSA - 2 normativo y técnico de PSA S - S .
Experiencia en procesos [a) publicos a nivel mumqpol y regional, Planadas
rovectos de PSA ASOCARBONO, Gremio Caucho Natural,
¥ proy sagen, AGROSAVIA
o CORTOLIMA, Ministerio de Ambiente y
> .g Desarrollo Sostenible, cooperacion
Capacidades financieras S S nternacional, Gobernacién, comunidades,
y Presupuestales para el R . . ART, alcaldias, prestadores de servicios
e . O & Facilitar el acceso a mecanismo| ., /.. e Ataco, Chaparral,
diseno, estructuracion, £ de fi Y publicos municipales y departamentales, :
. . g o e financiacion de proyectos de!” -~ Rioblanco y 4 $ 800
implementaciéon y €T PSA principalmente acueductos, Planadas
seguimiento de o 1% ASOCARBONO, Gremio Caucho Natural,
proyectos PSA %'E Gremio Cacao, Gremio Café, Isagen,
= -g Agrosavia, Ministerio de Agricultura y
9 Desarrollo Rural, Industria y Comercio, SENA

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia / Meta Total
Componente Actividades que se requiere Aliados claves Municipios (2020-2030)

Puntos criticos a

fortalecer

Requerimiento de
Inversion (2020-2030)

implementar*

Capacidades
financieras y
Presupuestales para el

Organizaciones, comunidad,
implementadores/

Cofinanciadores de los proyectos, Ataco, Chaparral,

Desarrollar un sistema de

Implementacién y
sostenibilidad
financiera

(Millones)

dlgeno, es’rruc’ru‘rgaon, momTO(eo.y seguimiento CVC. CRC., verificadores Rioblanco y 13 $ 2990
implementacion y comunitario en PSA . Planadas
L infernacionales en el caso de
seguimiento de royectos de carbono
proyectos PSA proy ’
CVC - CRC, Ministerio de Medio
Ambiente, Cooperacion
o Estructurar los proyectos de PSA Internacional, Gobernacion, Ataco. Chabaral
Innovacién y £ y/o Carbono forestal de las comunidades, ART, Alcaldias, AP, . ’ P ’
. o . ; S S Rioblanco y 22 $ 8800
tecnologia t diferentes comunidades prestadores de servicios publicos
5 A . Planadas
organizaciones municipales y departamentales,
principalmente acueductos,
ASOCARBONO.

*En caso de requerir mayor informacioén, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




Actividad de RUP en la subregion PDET Sur de Tolima

La Recuperacién con Uso Productivo (RUP) es una de las lineas productivas dinamizadora para promover la
reactivacion econdmica del territorio ya que se encuentra en los municipios de Planadas y Rioblanco donde
se cuenta con 4 activos ambientales: Parque Nacional Natural (PNN) las Hermosas, PNN Nevado del Huila
(hace parte integrante de la red internacional de Reservas de la Bidsfera por la UNESCO), PR Meridiano
Baltazar Olaya y dreas de reserva dentro de las fincas. Se han identificado 25 011 ha de ecosistemas
degradados en los cuales los principales disturbios que provocan la degradacién son el cambio de uso del
suelo, la deforestacion, los deslizamientos, incendios y/o quemas, obras de infraestructura energética, sequia,
poftrerizacion, vendavales y cultivos ilicitos.

Los municipios cuentan con oportunidades de financiamiento para proyecto de RUP mediante el recursos del
Sistema General de Participaciéon y también pueden incluir $ 30 000 000 de pesos en sus planes de desarrollo y
un 1% de sus rentas propias. Los municipios cuentan con Instrumentos de planificacion identificados como son
los Planes de Desarrollo Municipal PDM, Plan Bdasico de Ordenamiento Territorial, Planes de Ordenamiento
Territorial PBOT, Planes de Ordenamiento de Cuencas Hidrogrdaficas (POMCA), Estudios de Impacto Ambiental
(EIA), Estudio de Flora y Fauna y Planes de Vida.

Se han identificado 159 ha en iniciativas de RUP en la subregion donde sus objetivos principales son:
incorporacién con uso productivo, recuperaciéon de biodiversidad, corredores bioldgicos, prevenir/recuperar
suelos degradados, recuperaciéon de fuentes hidricas, siendo iniciativas lideradas principalmente  por
CORTOLIMA y la Gobernacidén del Tolima.

Existen varios puntos criticos en la actividad de RUP de la subregién que requieren ser atendidos para mejorar
su nivel de competitividad y sostenibilidad, ya que segun datos del IGAC 2021, en aproximadamente 1,2
millones de hectdreas del Tolima no se respeta la verdadera vocacion del suelo, de este total, 1,06 millones
estdn sobreutilizados (45% del departamento) y 212 000 estan subutilizados (?%). Por esta razén, es importante
realizar estudios de suelos antes de empezar una actividad agropecuaria y asi no generar conflicto por el uso
del suelo, fambién disminuir la presion que se estd realizando sobre los ecosistemas estratégicos o de
importancia ecoldégica considerando que el departamento del Tolima cuenta con mds de 312 000 ha con los
mejores suelos para actividades agropecuarias.

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Actividad de Recuperacion con Uso Productivo (RUP)




RECUPERACION PARA EL USO PRODUCTIVO - SUR DEL TOLIMA

, INFRAESTRUCTURAS DE APOYO A LOS PROCESOS CAPACIDADES FINANCIERAS Y
DIAGNOSTICO DE RECUPERACION PRESUPUESTALES
Municipios y dreas
degradadas
Parques, reservas y otros activos relevantes para la
Planadas 10 232 ha actividad. ﬁ Cantidad de fuentes de financiacion para
Rioblanco 14 779 ha B PNN LAS HERMOSAS . proyectos de Recuperacién

# PN MERIDIANO
2 Areas de bosque natural que no estdn incluidas como
ecosistemas degradados

Pertenencia de las dreas

degradadas £ PNN Nevado del Huila
= Privados Planadas
Tierras comunitarias
M Territorios indigenas
M Publicos
Tipo de ecosistemas degradados )
% Bosques o 2 Viveros
% Agro ecosistemas « Capacidad para producir 55 000
plantas/ano
« Solo 1 de los viveros esta en tramite para .
Rioblanco

Principales causas de la degradacién cerfificacion
Sobreexplotacion, deslizamientos, vendavales .
() Incendios, quemas, sequias + Solo 1 de los viveros se encuentra en buen
24 Cambio de uso del suelo y deforestacion, cultivos estado
ilicitos

Recursos del Mecanismo de Obras por Impuestos:

$ 252 000 000

Areas con planes actuales para la recuperacién

Planadas 109 ha

Rioblanco 50 ha Recursos de Rentas Propias (1%):

$ 90 464 000

Recursos de Instrumentos de gestién municipales:

Municipios con Plan Municipal de
Rehabilitacién, Recuperacion y/o ; E!okr;lodos $ 60 000 000
Restauracion ecolégica loblanco



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Requerimiento de
Resumen de la estrategia / Actividades Resumen de la estrategia / Actividades Meta Total Inversion

Aliados claves Municipios (2020-2030) (2020-2030)

(Millones)

que se requiere implementar que se requiere implementar*

- . C Inventarios de ecosistemas degradados
Identificar los ecosistemas prioritarios 9

para la restauracion Ecolégica y es’rrgfeglcos para la reactivacion Planadas y Rioblanco 50 $ 500
econémica
Implementacion de diferentes Ecosistemas en rehabilitacién activa (
estrategias para la rehabilitaciéon . . Planadas y Rioblanco 103 $ 206
de dreq con fratamientos activos)
Iden’gﬂgoaon de Ecoss’remgs Ecosw’rgmos esfrofeglgps protegidos Planadas y Rioblanco 5 $100
estratégicos para ser protegidos (Exclusivos conservacion)
Impllemen’roaon de aislamiento de Ecos[s’remos en rehabilitacion pasiva Alcaldias y Corporacion, Planadas y Rioblanco 67 $ 67
dAreqs para ser recuperadas (encierros) representantes de
Compensacion ambiental con Ecosistemas estratégicos recuperados  lacueductos veredales
sistemas proqluc"rlvos de usos sqs,’remble, para la reqc’nvomon econdmica Planadas y Rioblanco 1100 $ 11000
y contribuir a la restauraciéon (Forestal, Sistemas agroforestales,
productiva del paisaje Silvopastoriles)
Elaboracion de Planes, Protocolos,  Elaboracion de Planes, Protocolos, .
Planadas y Rioblanco 1 $ 100

Programas, Portafolios de Restauracion Programas, Portafolios de Restauracion
Predios comprados por enfidades

territoriales con potencial para Planadas y Rioblanco 377 $ 37700
recuperacidén con uso productivo

Compra de predios con potencial
para recuperacién con uso productivo

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia / Resumen de la estrategia / Meta Total Requerimiento de
Actividades que se requiere Actividades que se requiere Aliados claves Municipios** (2020-2030) Inversién (2020-2030)
implementar implementar* (Millones)
Dotacién de equipos para la Fortalecimiento de Alcaldias y Corporacion, Planadas
transformacion productiva de equipamiento ( PC, pdginas  [Representantes de Riobloncoy 5 $10
paisajes degradados Web, software) acueductos Veredales
Establecimiento de viveros con Alcaldias, Parques Nacionales
S, ) . . . Naturales, ICA, Plonadas y
especializacion de especies nativas y Viveros establecidos SINCHI Gobernacion Rioblanco 4 $ 800
registro ICA CORTOLIMA, organizaciones,
cooperaciéon internacional
Implementar programas de - L Planadas y
Certificacién de bonos de carbono Certificacion o sellos Rioblanco 2 $4
. ) L . . T ICA, FINAGRO, Ministerio de
Estrategia de financiacion Estrategia de financiacion Ambiente y Desarrollo Planadas
(Identificacién de fuentes y su (Identificacion de fuentes 'y su sqctanible. alcaldias Riobloncoy 5 $ 250
desarrolio) desarrollo) CORTOLIMA, Gobernacion,
. SENA, SINCHI, organizaciones
Fortalecimiento de desarrollo de Desarrollo y registro de marca de productores, Parques Planadas y 5 $ 200
producto . Rioblanco
Nacionales Naturales
Construccién de punto venta Puntos de venta E:gg%?}isoy 3 $ 150

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia / Resumen de la estrategia /

Actividades que se requiere

Requerimiento de

Meta Total Inversién (2020-2030)

Aliados claves (2020-2030)

Actividades que se requiere

Municipios**

implementar

implementar*

(Millones)

ICA, FINAGRO, Ministerio de
Educacién formal Educacién formal Ambiente y Desarrollo Sostenible,
técnica/tecnoldgica de capital técnica/tecnolégica de capitall alcaldias, CORTOLIMA, Planadas y $3,75
9 P 9 P Gobernacién, SENA, SINCHI, Rioblanco '
humano humano o
organizaciones de productores,
Parques Nacionales Naturales
Realizar acuerdos con las
umvermdodes y/o el SENA para Educacion ambiental SENA, qlcoldlos, Gobernacion, P!onodos y $22.5
dictar la catedra sobre universidades Rioblanco
Recuperacién con Uso Productivo
ICA, FINAGRO, Ministerio de
Fortalecimiento de capacidades Capacidades administrativas Amb|e,n’re y Desarrollo Sostenible,
O . R ” alcaldias, CORTOLIMA, Planadas y
administrativas, de organizaciones|(Contabilidad, talento humano, . . $ 200
. . Gobernacidn, SENA, SINCHI, Rioblanco
de productores experiencia) T
organizaciones de productores,
Parques Nacionales Naturales
Conformogon de nuevas Confprmoaon de nuevas Cémara de Comercio, SENA. Planadas y
asociaciones para la asociaciones para la , " . $10
. . alcaldias, Gobernacién Rioblanco
recuperacion. recuperacion.
Fortalecimiento de equipamiento (Fortalecimiento de equipamiento ( |Cdmara de Comercio, SENA, Planadas y $25
PC, paginas Web, sofware, ) PC, paginas Web, software, ) alcaldias, Gobernacion Rioblanco
ICA, FINAGRO, Ministerio de
., . Ambiente y Desarrollo Sostenible,
Acuerdos de Recuperacion para |Acuerdos de Recuperacion para la s
la produccidn. Planes de accidn produccion. Planes de accidn alcaldias, .C,ORTOUMA’ Elonodos Y $10
’ ’ Gobernacidn, SENA, SINCHI, Rioblanco
(sectores) (sectores) T
organizaciones de productores,
Parques Nacionales Naturales

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6
*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacion.




Actividad de turismo en la subregion PDET Sur de Tolima

El turismo es una linea productiva de gran importancia para promover la reactivacién econdmica del territorio
por lo que esta teniendo un impulso importante en la zona con base en las apuestas que se vienen generando
para aprovechar los recursos naturales y culturales con que cuenta el territorio y las oportunidades que genera
la implementacion del proceso de paz. Los municipios de la subregion que la vienen desarrollando son
Chaparral y Planadas donde se han identificado nueve asociaciones de productores que se dedican a esta
actividad.

La cadena cuenta con un alto potencial para avanzar en la prestacién de servicios turisticos nivel regional,
nacional e internacional, destacando en ambos municipios las acciones orientadas a promover el disfrute de
turismo de naturaleza (canopy, canotaje, pesca deportiva, rafting, rapel, senderismo y balnearios), agroturismo,
turismo de cultura (artesanias, festividades, ferias y fiestas, gastronomia, patrimonio cultural, patrimonio histérico
y religioso). También es una linea que ha sido priorizada por la mayoria de los instrumentos de planificacion del
terriforio y tienen asignadas metas y presupuesto especificd, ademds de contar con una infraestructura y
dotacién bdsica para suministrar los servicios ofrecidos, asi como guias certificados.

Existen varios puntos criticos en la cadena de valor que requieren ser atendidos para mejorar su nivel de
competitividad y sostenibilidad, dentro de los cuales se destaca principalmente la baja capacidad de servicio y
de personal capacitado, asi como insuficiencia en medios de transporte e infraestructura en regular estado.

En cuanto al fortalecimiento de la actividad se planteo durante el desarrollo de las mesas sectoriales de
validacion de informacion municipal las siguientes estrategias para impulsar la actividad en la subregion:
capacitar los actores prestadores de servicios furisticos de la zona; impulsar acciones para lograr la
formalizacion empresarial y laboral de los prestadores de servicios turisticos y productos de mejor calidad;
ampliar la infraestructura turistica y mejorar la dotacion para el suministro de los servicios. Por ultimo, se propone
el diseno e implementacion de estrategias para mejorar la divulgacion y comercializacion de los servicios
ofrecidos en la zona, todo esto se deberd desarrollar teniendo como base los enfoques diferencial, étnico, de
sostenibilidad y de género que requiere el fortalecimiento de esta actividad

ANEXO 2 PLAN MAESTRO DE ESTRUCTURACION - SUBREGION PDET SUR DE TOLIMA
Actividad de turismo

5
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: Se identificd 1 Plan de desarrollo turistico

. La subregién NO pertenece

ENTORNO

No se otorgaron créditos para
la cadena por Finagro en el

2020 .

El 677 de estos instrumentos cuenta
con presupuesto de apoyo para la
cadena.

Estdincluida en el 75% de los
instrumentos de planificacion
del territorio.

para la subregion.

No se identificaron
organizaciones de
Productores en la subregion

y I B 100% de los municipios
r recibié acompafiamiento
&&& técnico (AT) entre los afos 2019
—2020.

Los procesos de AT son financiados
principalmente por entidades del orden
nacional: SENA

La cadena tiene una
amenaza Alta por cambio

climdtico.

En general, las vias de
comunicacion, estdn en mal
estado.

a corredores turisticos

Aspectos que requieren intervencion

ANATOMIA DE LA CADENA DE VALOR DE TURISMO - SUR DEL TOLIMA

SERVICIO TURISTICO

ACTIVOS PRODUCTIVOS

COMERCIALIZACION

50%

Cobertura
subregional

2 municipios de la
subregién tienen
vocacién turistica.

-;ZT
/ZJ* Operadores
ek Turisticos

Baja
parficipacién de
los hogares rurales
enlalinea.

Corresponde al 0,7% de los operadores
identificados en las regiones PDET

: Tipologias
Turismo P delg
culturaly de =
natfuraleza Ser,w.cno
turistico

No se cuenta con
registro de turistas

o | 55
’I

NO se cuenta con personal
suficiente para atender turistas.

NO se requieren permisos o

_ACCESO A SITIOS TURISTICOS

4 Terrestre:
Bicicletas, carros,

Medios de botes

transporte Transporte animal

Rxcotang-ctcy

El 66% de los medios de
I fransporte se encuentran en
’regulcr estado y son insuficientes
enun 100% para prestar servicios
en la subregion.

No se cuenta con
sefalizaciéon bdsica de
atractivos turisticos
Municipios con
senalizacién

ek .
..&.

— Parador turisticoy
terminales de
Q o4

fransporte

o‘w."*'

</
Bl 100% de los municipios de V!
la subregidn cuenta con guias fi‘
)

certificados

100% de los
municipios NO
cuentan con
sefalizacién bdsica

Yook

Senalizaciéon

La subregion cuenta
con activos para el
desarrollo de
actividades turisticas
fales como remos,
binoculares, carpas
chalecos salvavidas,
cuerdas, anclaje de
segurldqd linternas
menaje de cocina
ropa de cama

[.ad
&
)L

Dotacién para
atencidn turistica

= . . >, regionales
licencias para la prestacion del Infraestructura de
servicio apoyo al turismo ‘2
poy La subregion emplea: *'w
: 2~ . o) ffi=f i 4 puntos de venta e "
Existe una oferfa fecnoldgica BAJA La subregion cuenta con LEB VU] 1es def (G lerEElien informacion en redes () “f"’
para el proceso productivo cajeros automdticos, ||_ HE cgentqn poraglmenfe con l sociales AV
1 equipamiento basico para la -t
bancos, centros de tacién del o Canales de
Las principales fuentes de | salud, internet, estacion ||_ ‘ ‘ prestacion del servicio Bt O
financiacién son a travéy | de  policia,  servicios ¢ ot 100% icipi
Fuentes de de: recursos propios y publicos y tiendas de Apoyo al El VU7 de los municipios d.e' la i
Financiacién créditos bancarios abarrotes turismo subregién no cuenta con guias bilingUes
\ U J U g J L /

La subregiéon emplea: by
plegables, redes sociales, ),
paginas web y voz a voz

para promocionar los
servicios turisticos

Medios de
promocion

Los municipios ofrecen:
artesanias y productos tipicos
de laregion, asocio con
comunidades y muestran la
cultura de la region como
valor agregado.

%

Valor
agregado

Los meses con la
mayor afluencia de
turistas en la subregiéon

=

son: enero, febrero, Meses de
junio, noviembre y temporada
diciembre. alta

La subregion recibe
principalmente
estudiantes
trabajadores, turistas
nacionales, turistas

e

Tipos de turistas

- Dotacién con sefalizaciones necesarias para el turismo, hospedaje, transporte y desarrollar los planes turisticos para

cada municipio

« Capacitar a los productores en turismo de naturaleza, promocién a nivel nacional e internacional de las atracciones
turisticas que hay en la region y buscar aliados comerciales

« Promover el empoderamiento y la autonomia econdmica de las mujeres productoras de la cadena

v

Aspectos a resaltar
« Alto potencial

mismos.

debido a la abundante patrimonio artistico y cultural de los
municipios y la variedad de ofertas gastronémicas

* Los ecosistemas y los recursos naturales que caracterizan la subregién atrae
turistas generando efectos positivos en la restauracién y proyeccidén de los



TE

COMPONEN

CATEGORIAS DE ANALISIS

CALIFICACION GENERAL OBTENIDA POR LA LINEA 59,4

Sur De Tolima
- Turismo

70,6
ENTORNO

SERVICIO DE TURISMO

525
ACCESO A SITIOS TURISTICOS

62,8
ACTIVOS PRODUCTIVOS

71,0 ,
COMERCIALIZACION

Servicios de soporte y
aspectos geogrdficos

fInfraestructura de acceso

44,4

*Servicios publicos

*Disponibilidad sistemas de informaciéon

*Colocacion de créditos especificos para la linea

Capital social y econdmico 59,3
*"Educacion aplicada

“indice de juventud

indice de vejez

*Porcentaje de productores asociados

*Presencia de gremios

*Presencia agroempresarial

*Presencia de organizaciones de segundo nivel

I*PIB agropecuario
Enfoque diferencial

Seguridad y confianza 77,4

*Cantidad de delitos por cada 100 mil habitantes

Presencia de cultivos ilicitos
100,0

Entorno politico

“Inclusion en los instrumentos de planificacién territorial
[*Presupuesto en los instrumentos de planificacion territorial

Ambiental/cambio climdtico 66,7
Capacidad de la cadena para mitigar el cambio
climdtico

*Grado de amenaza de cambio climdtico para la cadena
*Disponibilidad de tierra dentro de la frontera agricola por
cada vocacién de uso de suelo

Innovacién y tecnologia 73,3
Prestacion del servicio de asistencia técnica

* Callificacion a la prestacion del servicio de Asistencia T
Plan de Desarrollo Turistico

“indice de innovaciéon del departamento
Presencia y acceso a centros de investigacion

Mercado 58,3

*Distancia de la produccién al principal polo de consumo
*Estado general de las vias
["Variacion en el ingreso de turistas extranjeros
*Gasto Promedio en turismo Interno
Presencia de Parques Naturales en la Subregion

[‘Pertfenencia a corredores furisticos

Relacién del territorio con el
ervicio

*“Vocacion Turistica

54,2

“Tipologias del servicio turistico presente en la subregiéon
[ Partficipacion de la poblacion rural en la cadena analizada

*Cobertura de la linea en los municipios de la subregion

Capacidad y eficiencia del

Eervicio, tecnologia y 33,3
specializacion

Operadores mapeados en relacién con el promedio PDET

Capacidad utilizada para el servicio de turismo

Tecnologia apropiada para el territorioy la cadena

Tenencia de permisos o licencia en la operacién

Generaciéon de empleo

Empleos generados actualmente por la lineaen la
ubregién, con respecto al total de los hogares rurales
[ Capacidad de generacion de empleo

Percepcién de necesidades 66,7
Percepcién de necesidades de mejora en el componente

Medios y servicios de apoyo 500
al servicio en el territorio o
*Medios de transporte disponibles en la subregién

 Suficiencia del transporte actual para acceder a los
atfractivos turisticos

Senalizacion de los afractivos turisticos

* Existencia de infraestructura y de otros servicios de apoyo
en el territorio

Percepcion de necesidades

Percepcion de necesidades de mejora en el componente

Capacidad para la prestacion 556
del servicio 0

Infraestructura instalada para la prestacién del servicio
(infraestructuras de planta)

[* Suficiencia de la infraestructura instalada

Guias certificados

Generacion de valor

66,7

Existencia de equipamiento bdsico
I Estado del equipo con el que se cuenta

[Percepcion de necesidades

66,7

"Percepcion de necesidades de mejora en el componente

edios y temporadas para
ofrecer el servicio

" Existen medios de promocion

66,7

Ofrece algun valor agregado

" Temporadas alfas (meses/ total meses)

Tipo de turistas que visitan y
demandan el servicio

71,4

Tipo de turistas

Canales de comercializacion

Cantidad de canales de comercializacion

33,3

[Presencia de guias bilingies
Presencia de Certificaciones

Eercepcién de necesidades 66,7

ercepcion de necesidades de mejora en el componente

I Alto nivel de desarrollo: Calificaciones totales superiores a 80 puntos
Medio nivel de desarrollo: Calificaciones totales entre 50 y 80 puntos
IBojo nivel de desarrollo: Calificaciones totales inferiores a 50 puntos
* Variables transformadoras por categoria de andlisis y componentes de andilisis



Calificacion obtenida en variables
transformadoras
Presencia de Guias Bilinglismo ..

Temporadas altas (meses/total meses)

Ofrece algun valor Ggregodo'
Medios de Promocién

Estado del Equipo con
el que se cuenta :

Existencia del ";
equipamiento bdsico

Suficiencia de la ™.
infraestructura instalada

Existencia de infraestructura y otros servicios .
de apoyo existentes en el territorio

Suficiencia de transporte actual,
para acceder a los atractivos
turisticos

Capacidad de
generaciéon de
empleo

Calificaciones $3
Altas

Cadlificacion
Medias

Infraestructura de
acceso

Inclusion en los instrumentos de
planificacion territorial

Mitigacién de cambio
climdtico

Cobertura y variaciéon en
v prestacion del servicio de
- asistencia técnica

S

. Distancia de la produccion all
" principal polo de consumo

- Participacién de la
- poblacién rural en la
:cadena

- Cobertura subregional de
2 la linea por municipios

Rendimiento promedio de la linea

Tecnologia apropiada para el
territorio y la cadena

Tenencia de permisos o licencia de en la operacion

Empleos generados actualmente
por la linea productiva en la
subregidén, con respecto al total de
los hogares rurales.

Convenciones por componentes

© ENTORNO

SERVICIO DE TURISMO
ACCESO A CITIOS TURISTICOS
ACTRATIVOS TURISTICOS
COMERCIALIZACION



Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Resumen de la estrategia /
Actividades que se requiere
implementar*

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Diseno/construccion/adecuacion/
dotacién de infraestructura de tipo:
Malokas

Aliados claves

Mejoramiento de calidad en

Cdmara de Comercio, Gobernacion
del Tolima, ASOJUNTAS, asociaciones
campesinas, entes territoriales
municipales, Viceministerio de

os productos elaborados
Capacidad y
eficiencia del Diseno/construccion/adecuacion/
servicio, dotacion Senderos Turisticos

Turismo-FONTUR, CORTOLIMA,
Universidad del Tolima, Policia

tecnologia y
especializacion

Disefio/construccion/adecuaciéon/
dotacién de infraestructura de tipo:
Alojamiento Rural

Nacional, Ejército Nacional
(Programa Fe en Colombia), Parques
Nacionales Naturales, representantes

Servicio de Turismo

Dotacién transporte (lanchas,
botes, embarcaciones, kayaks,
bicicletas, camionetas, buses
turisticos, efc).

de grupos étnicos presentes en el
territorio, SENA

Dotacién y equipamiento
(chalecos salvavidas, binoculares,
internas, carpas, cuerdas arneses,
cascos, guantes, etc).

Municipios**

Meta Total
(2020-2030)

Requerimiento de
Inversién (2020-2030)
(Millones)

Planadas 4 $ 200
Planadas 3 $ 45
Planadas 25 $ 375
Chaparral 4 $ 200
Chopercly 7 5700
Panadas 7 $ 700

*En caso de requerir mayor informacién, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




Resumen de estrategias y actividades claves para el fortalecimiento de puntos criticos

Puntos criticos a
fortalecer

Componente

Resumen de la estrategia /
Actividades que se requiere

Aliados claves

Requerimiento de

Medios y temporadas
para ofrecer el servicio -
Capacidad para la
prestacion del servicio

Comercializaciéon

implementar*

Diseno e implementacién de
estrategias de comercializacion para
ofrecer servicios de turismo

Fortalecimiento de la oferta
gastrondmica como atractivo
turistico

Construccion/adecuacion/dotacion
de puntos de venta

Capacidad y eficiencia
del servicio, tecnologia y
especializacién -
Generacién de empleo

Entorno

Encaminar todas las actividades
turisticas bajo el enfoque del plan de
desarrollo turistico del municipio,
enfocando el desarrollo del turismo
hacia las zonas rurales y las
parficularidades ambientales y
culturales.

Cdmara de Comercio,
Gobernacién del Tolima,
ASOJUNTAS, asociaciones
campesinas, entes territoriales
municipales, Viceministerio de
Turismo-FONTUR, CORTOLIMA,
Universidad del Tolima, Policia
Nacional, Ejército Nacional
(Programa Fe en Colombial),

Fortalecer los conocimientos de los
operadores turisticos por medio de la
capacitacion y gestion de
certificacion para realizar la
actividad

Parques Nacionales Naturales,
Representantes de grupos étnicos
presentes en el territorio, SENA

Formalizar los prestadores de
servicios y asociaciones del sector
rural

Formacion de guias turisticos en

bilingUismo

Municipios** (’;AO?S_;;;%I) Inversién (2020-2030)
(Millones)

Chaparral y
Planadas 6 $60
Chaparral y
Planadas 6 $12
Chaparral y
Planadas 3 $150
Chaparral y
Planadas ] $20
Chaparral y
Planadas ? $450
Chaparral y
Planadas 15 $75
Chaparral
Plongdos i 110 $5500

*En caso de requerir mayor informacion, dirigirse al Anexo PME N° 6

*Se sugiere revisar la pertinencia de la estrategia para cada municipio en el momento de la implementacién.




